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1.Moimi aristén i ja riskien kasittely
2.Btrategisten tavoitteiden integrointi prosessitavoitteisiin

Atao Oy Ville Maki Vantaa www.atao.fi 0400-517911 ville.maki@atao.fi 3.Mavoitteiden asettaminen ja seuranta 3750
Johtamisjarjestelmd voidaan digitalisoida eri sopimuksella Umbrella Interactive ohjelmistoon, joka mahdollistaa

toimenpide seurannan.
Idean tai tuotteen tuotteistaminen

Idea, tuote tai palvelu tuotteistetaan asiakasléhtdisesti. Projektissa maaritetdan tuotteen kohdeasiakassegmentit,
tuotteen tuoma lisdarvo seké potentiaaliset jakelukanavat. Ndiden pohjalta luodaan markkinointistrategia seka
ydinviestit. Tavoitteena on tehdé tuote tai palvelu mahdollisimman houkuttelevaksi, erottautuvaksi sekd helposti
ostettavaksi.

1. Tavoite
Tuote tai palvelu tydstetdan helposti markkinoitavaksi, myytévéksi ja ostettavaksi. Tuotteen lisdarvo ja tarkeimmat
myyntiargumentit dokumentoidaan.

Lavango Oy Jukka Taskinen Oulu www.lavango.fi 040 545 6932 jukka.taskinen@lavango.fi 2 Toteutus 3750
Projekti toteutetaan Lavangon vetdmana yhteistdssa asiakkaan henkildstén kanssa. Aloitus workshopissa kdydaan
|api tuotteen nykytilanne, jonka pohjalta Lavango tyostdd yhdessa sovitut parannukset ja materiaalit. Toisessa
workshopissa kdydaan |4pi tuotteistamisdokumentit sekd sovitaan jatkotoimista.

3. Tulokset

Tuotteistamisessa maaritellaan ja dokumentoidaan seuraavat asiat:
— Tuotteen asiakassegmenttien maaritys

— Tuotteen tuoma lisaarvo eri asiakassegmenteille

— Palvelun asiakaspolun maaritys

- ien kartoitus

Vientitoiminnan kaynnistaminen PK — ja startup yrityksille

Viennin aloittamista suunnittelevan yrityksen kaynnistyspaketti. Projektissa kdaydaan lapi yrityksen potentiaalisimmat
vientituotteet, niiden lisdarvo kohdemarkkinoiden asiakkaille. Yrityksen strategia ja resurssisuunnitelmat paivitetaan
viennin vaatimusten mukaisiksi.
Tavoite
1. Analysoidaan yrityksen nykytila
2. Kartoitetaan potentiaaliset vientituotteet ja niiden vientipotentiaali
3. Paivitetaan yrityksen visio, missio ja strategia seka liiketoimintasuunnitelma huomioiden vientimarkkinat
Toteutus

. N . . ) 1. Yrityksen avainhenkildiden haastattelut ja analyysi: asiakkaat, palvelut/tuote, markkinointi, myynti, jakelukanavat,

Lavango Oy Jukka Taskinen Oulu www.lavango.fi 040 545 6932 jukka.taskinen@lavango.fi Sy S 3750

talous, henkildstd, tuotanto, verkostot, kilpailijat
2. Workshop ja ideapajat: nykyinen myynninrakenne ja visio tulevasta, vientimarkkinoiden kartoittaminen, valinta ja
jatkoselvitykset
3. Vientipotentiaalin selvittdminen: selvitetaan valitun tuotteen ja markkinan potentiaali ja kartoitetaan mahdolliset

asiakkaat

4. Paivitetaan yrityksen visio, missio ja strategia 1 viennin ka

5. Raportti toimenpiteista: laaditaan raportti toteutetuista toimenpiteista asiakkaalle
Tulokset

1. Laaditaan yrityksen nykytilan analyysi ja tunnistetaan kehitystoimenpiteet
2. Selvitetaan potentiaalisimmat vientituotteet ja kohdemarkkinat seka niiden mahdollisuudet
3. Paivitetty visio, missio, strategia

Laakintalaiteohjelmistojen elinkaaren hallinta

Yhden paivan tehokoulutus, joka pureutuu seuraaviin osa-alueisiin:

Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve.fi 0400 790074 jani.hopia@kasve.fi - IEC/EN 62304 -standardin yleiset vaatimukset 1875
- Yrityksen ladkintalaiteohjelmiston safety classification
- Muut ladkintélaiteohjelmistoa koskevat standardit

Koulutus on rgataloitavissa yrityksen tarpeiden mukaan.
Taakintalaiteohjelmistojen elinkaaren hallinta

Yhden paivan tehotydpaja, jossa pureudutaan lagkintalaitevalmistajan tuotteiden ja tuotekehityksen
Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve.fi 0400 790074 jani.hopia@kasve.fi dokumentaatioon IEC/EN 62304 -standardin vaatimuksia vastaan. Asiakas saa tydpajan jéilkeen heille raatalsidyn 3750
raportin dokumentaation nykytilasta ja kehityskohteista.

Tybpaja on raataloitavissa yrityksen tarpeiden mukaan.

Yhden paivan tehotydpaja, jossa pureudutaan lagkintalaiteasetuksen (MDR) mukanaan tuomiin muutoksiin ja
vaatimuksiin lddkintalaitevalmistajan nakékulmasta. TySpajassa kdydadn lapi MDR:n keskeiset vaatimusmuutokset
iteluokitteluun, toimijoihin sekd toimialaan liittyen. Tydpajan jalkeen asiakas saa ragtalsidyn materiaalin
kayttoonsa.

Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve.fi 0400 790074 jani.hopia@kasve.fi 3750

laakintal




Omistajanvaihdoksen toteutuksen suunnittelu, sisaltaen yrityksen arvonmaaritykset, eri rahoitusldhteiden
selvittelyn, rahoituksiin tarvittavien vakuuksien esiselvittelyn, tarvittaessa rahoitusneuvotteluissa mukana olon,
rahoituksen hakemisen ja sekd ndihin liittyvien liiketoimintasuunnitelmien ja tulos/tase- ja kassavirtaennusteiden
tekemisen.

NetPartner Oy Mentild Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.fi 3750
Asiakkaalle tehddan alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hdnen tarpeisiinsa
raataldidyn palvelun.
Lisdtiedot i ja refer ista www.netpartner.fi
Kasvuun liittyvét rahoitus- ja investoi k k
Palvelu siséltdd mm. rahoitusldhteiden selvittdmisen ja rahoitusrakenteen maérittelyn, tarvittaessa
rahoitusneuvotteluissa mukana olon, kasvusuunnitelman kirjalliseen muotoon laatimisen (liiketoimintasuunnitelma
NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.fi tai vastaava) sekd kasvuhankkeen johtamisen konsultoinnin. 3750
Asiakkaalle tehd&an alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hinen tarpeisiinsa
raataldidyn sen palvelun.
Lisdtiedot i ja refer istd www.netpartner.fi
Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve.fi Terveys- ja hyvinvointialan inn liiketoimir " arviointi ja sparraus. Yhden paivan tydpaja on 1875
raataloitavissa yrityksen tarpeiden mukaan.
Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve fi StrategiatyGpaja terveys- ja hyvinvointialan yrityksille. Yhden paivén tyopaja on réataloitavissa yrityksen tarpeiden 3750
mukaan. Tyopajan jalkeen asiakas saa raataléidyn materiaalin kdyttoonsa.
Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve.fi Terveys- ja hyvinvointialan inno alustava kauy lisstrategia -tydpaja. Yhden paivan tydpaja on 3750
raataloitavissa yrityksen tarpeiden mukaan. Tyopajan jalkeen asiakas saa raataloidyn materiaalin kayttoonsa.
Talouden terveystarkastus (2pv)
Yrityksen tulevaisuussuunnitelmat on syyta rakentaa rehellisen nykytilananalyysin péalle. Taloudellinen Iaht6tilanne
antaa raamit strategisille valinnoille ja
kehittdmistoimenpiteille (kasvu, kannattavuus, kassavirta, rahoitus).
Talouden terveystarkastuksessa asiantuntija laatii analyysin yrityksenne taloudellisesta tilasta, suorituskyvysta ja
kehitystrendista. Nain saadaan selva
kasitys siita mihin asioihin talouden hallinnassa on syyta erityisesti kiinnittaa huomiota ja mika tulevaisuudessa
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi resurssindkdkulmasta on mahdollista. 3750
Keskeiset suorituskyvyn mittarit:
- Kannattavuus. Kehitys suhteessa toimialaan ja kilpailijoihin
- Maksuvalmius. Kassatilanne, kassavirta ja sen komponentit, kayttopadoma
- Vakavaraisuus. Taseasema, oma padoma ja velat, rahoitustilanne
Talouden terveystarkastus toimii erinomaisena lisdosana esimerkiksi strategiaprojektin alkuun.
Talentree on moderni asiantuntijayritys. Elaméantehtavimme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista
koostuva i, joka tarjoaa rakenr i ia liil imi i kasvuun ja kehitykseen.
Liiketoimintastrategian rakentaminen:
Rakennamme sinulle liiketoimintastrategian, jonka avulla voit vieda yritystasi uuteen suuntaan. Meilld on kokeneita
osaajia, jotka ovat rakentaneet
liiketoimintastrategioita sadoille yrityksille eri toimialoilta. Strategiaprosessiimme kuuluvat seuraavat vaiheet:
- Strategian tausta-analyysi
- Strategian madrittaminen
- Strategian ajurit seka strategiset tavoitteet
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentreefi 50587762 olli.paavola@talentree.fi - Strategian toteuttaminen - Must Win Battle -salkun rakentaminen 3750
Str: i isuuden ldpivienti vie aikaa asi; noin 3pv. Lisaksi siihen sisaltyy palveluntuottajan sisaista
tyota.

Talentree on moderni asiantuntijayritys. Elaméantehtavdmme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista
koostuva kumppani, joka tarjoaa rakennusaineksia liiketoimintasi kasvuun ja kehitykseen.



http://www.talentree.fi/
mailto:olli.paavola@talentree.fi

Liiketoiminnan nykytila-analyysi:

Analyysi tuottaa tietoa, joka auttaa yrityksen kehittdmisen suunnittelussa laajasti. Tavoitteena on antaa yritykselle
selked suunnitelma ja ymmarrys siita,

miten toimintaa voi kehittdd nykytilasta kohti tulevaisuuden tahtotilaa.

Analyysi tavoitteet ovat seuraavat:

- Kartoi nykytila. lyysissd luodaan k
ydintoiminnot, kuten hallitustys,

strategia, myynti, markkinointi, johtaminen, tuotanto ja laadunhallinta.

- Médritelldan str it Miten tulevaisuuden nykytilasta paastaan
tulevaisuuden tahtotilaan ja mit4 pitdisi kehittda?

- Rakennetaan kehittdmissuunnitelma. Selked suunnitelma, jossa maaritetadn mita tulee kehittds ja missa

liiketoiminnan nykytilaan. Tarkasteltavana ovat yrityksen

oehdot ja kehitts

Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi o N 1875
e jarjestyksessa.
Kehittdmiskokonaisuuden laajuus on noin 2pv ja se siséltda seuraavat vaiheet:
Yrityksen kehittdminen perustetaan nykytila-analyysiin. Jotta kehitystoimenpiteet valitaan oikein ja osataan
rytmittaa oikeaan jarjestykseen, on olennaista ymmartaa kattavasti, miss4 tilanteessa yritys on juuri nyt.
Tulevaisuuden tahtotilan kirkastaminen. Kehitystyon ldhtkohtana on aina tulevaisuuden visio. Tdméan
kirkastaminen antaa pohjan kehityssuunnitelmalle.
Analyysin avulla rakennetaan liiketoiminnan kehittdmissuunnitelma. Selked suunnitelma kehitystoimenpiteista ja
niiden jérjestyksesta vie yritystd kohti tulevaisuuden tahtotilaa systemaattisesti.
Talentree on moderni asiantuntijayritys. Eliméntehtdvdmme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista koostuva kumppani, joka tarjoaa rakennusaineksia liiketoimintasi
kasvuun ja kehitykseen.
Digitaalinen markkinatutkimus - (laajuus 4pv)
Digitaalinen markkinatutkimus on suunniteltu yrityksille, jotka toimivat vientimarkkinoilla tai vasta suunnittelevat
kansainvilistymistd. Markkinatutkimuksessa
selvitetdan digitaalisin tyokaluin valitun kohd kkinan kokoa, iaalia, kilpailutilannetta ja asiakkaiden
Kayttaytymista markki Kockoicons
tiedonldhteena toimii verkosta eri tydkaluilla louhittava tieto ja asi ista. T: iedoksi tutustutaan
aina ensin asiakkaan liiketoimintaan ja
markkinaan asiakkaan kanssa kdytévéssa worksh Samoin saadut tulokset kdydaan ldpi yhdessa asiakkaan
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi kanssa, jonka jalkeen materiaali jaa 3750
asiakkaan hyddynnettavaksi.
Saat vastaukset seuraaviin aiheisiin:
- Kohdemarkkinan kilpailutilanne ja suurimmat kilpailijat verkossa
- Kilpailijoiden nékyvyys ja markkinointi kohdemaassa
- Asiakkaiden kayttaytyminen ja kysynté tarjooman palveluille/tuotteille hakuk dataan perustuen
- Kohdemarkkinasta kerdtyn datan suhteuttaminen kotimaan lukuihin ja markkinoiden vertailu
Talentree on moderni asiantuntijayritys. Eliméntehtdvamme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista
koostuva i, joka tarjoaa rakenr ineksia lii imi i kasvuun ja kehitykseen.
Verkkongkyvyyden kehitysehdotukset - (laajuus 2pv)
Sekd B2B-, ettd B2C-markkinassa ostopaatokset alkavat yhd useammin tiedon hakemisella verkosta. Yritysten on
tall6in tarkedd olla esilld potentiaalisille
asiakkaille ja kehitt4d jatkuvasti lasndoloaan verkossa eri kanavissa sekd yrityksen omien verkkosivujen
myynnillisyyttd. Verkkonakyvyyden
kehitysehdotukset auttavat yrityksia joilla on kehitettdvaa omassa verkkonakyvyydessaan, mutta eivat ole varmoja
siita missa suurimmat pullonkaulat ovat
myynnin tai yhteydenottojen kasvattamiseksi verkosta tai miten omaa nékyvyytta pitdisi Idhted kehittdmaan.
Taustatiedoksi tutustutaan aina ensin asiakkaan
i intaan ja markkinaan asiakk kanssa kdytdvassd workshopissa. Samoin saadut tulokset kdydaan lapi
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi yhdessé asiakkaan kanssa, jonka jalkeen 1875

materiaali jaa asiakkaan hyodynnettéavaksi.

Saat vastaukset seuraaviin aiheisiin:

- Kehitysehdotukset yrityksen sosiaalisen median markkinointiin

- Kehitysehdotukset orgaanisen hakukonengkyvyyden kasvattamiseen (hakukoneoptimointi)

- Kehitysehdotukset maksullisen hakukonendkyvyyden kasvattamiseen (hakusanamainonta)

- Kehitysehdotukset oman verkkosivuston myynnillisyyden parantamiseen

Talentree on moderni asiantuntijayritys. Eliméntehtdvdmme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista koostuva kumppani, joka tarjoaa rakennusaineksia liiketoimintasi
kasvuun ja kehitykseen.




LEAN-paketti (2pv)

Lean on ajattelu- ja toimintamalli, joka perustuu jatkuvaan parantamiseen.

Parantamisen edellytyksen& on:

- Turhan, arvoa tuottamattoman tyén minimointi

- Projektien ja prosessien kehittdminen sekd lapimenoaikojen nopeuttaminen

- Lean-valmennuksen seurauksena teette enemman sits, mista asiakas on valmis maksamaan!
LEAN-kehittdmisen vaiheet:

1. LEAN filosofia: (0,5pv)

- TEORIA TAUSTALLA
- Mité lean on, - Mit4 lean ei ole, - Mihin lean filosofian mukainen johtaminen ja jatkuva parantaminen perustuu
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587763 olli.paavola@talentree.fi 2. Nyky.t.lla-anaIyY.su (9'59") 1875
KEHITTAMISEN LAHTOTILA
- Organisaation toimintaympérist, - Johtaminen ja vastuut, - Toimintaympdriston vaatimukset
- Ydinprosessit ja niiden vaatimukset, - Suorituskyvyn arviointimenettelyt, - Jatkuva parantaminen
3. Kehitysvaihe (1pv)
PROSESSIEN TAVOITETILA
- Prosessien lapikdynti leanin oppien mukaan. - Arvovirta-analyysit ydinprosesseista
- Standardien prosessien kuvaaminen, - Tydohjeet, - Prosessien suorituskykymittarit
Joh isen ja jatkuvan par isen menettelyt
Si en auditointi - lapileikkaus yrityksen toimintaan ja kehityskohteisiin (2pv)
Sisdinen auditointi pahkindnkuoressa ja milloin tarvitset sisdistd auditointia www.talentree.fi
Sisdisen auditoinnin toteutus:
Tausta ja suunnittelu:
- Tutustuminen organisaatioon, strategiaan ja prosesseihin
- Kayddan itsendisesti Iapi mahdollinen laatukasikirja, sisdinen auditointi ja johdon katselmus
- Toteutus itsendisena tyona
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587764 olli.paavola@talentree.fi Analyys! asiakkaalla: 1875
- Kayddan lapi organisaation toiminta suhteessa ISO 9001:2015 vaatimuksiin
- Organisaation toimintaymparistd, - Johtajuus, - Laadunhallinta, - Ydinliiketoiminta
- Suorituskyvyn arviointi, - Jatkuvan parantamisen menettelyt
- Toteutus 1pv tapaamisena asiakkaalla
Jatkotoimenpiteet:
- Analysoidaan organisaation tilanne
- Kirjoitetaan raportti havainnoista
- Paatetaan toimenpiteet, vastuut ja aikataulu
- Kayddan tulokset |api asiakkaan kanssa
- Toteutus itsendisend tyona ja tulosten lapikdynti etdtapaamisena
Palvelumuotoilu (4pv)
Palvelumuotoilu on keino tarttua mahdollisuuksiin. Taustalla voi olla heikko tai laskeva kannattavuus, pienentynyt
markkinaosuus tai muu oireilu, joka osoittaa yrityksen kilpailuetujen murenevan. Prosessissa keskeista on riittavan
tarkka toimintaympariston tarkastelu. Ndin syntyy varmuus yrityksen nykytilasta ja asemasta kilpailukentassa.
Samalla kartoitetaan mahdollisuudet hyddyntaa digitaalisia tyokaluja ja ratkaisuja yrityksen elinvoimaisuuden
i i ja/tai uusien liiketoimi ien ja eri i i 1 synnyttdmiseksi
Palvelumuotoiluprosessiin kuuluvat seuraavat vaiheet:
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587765 olli.paavola@talentree.fi Paivé 1: Yrityksen strateginen viitekehys 3750

P 2: Konsepti-ideointi, pois opitusta, kohti uusia malleja
Paiva 3: Valitun palvelun maarittely ja prototypointi
P&iva 4: Palvelun lopullinen muotoilu maérittelyineen seka etenemispolku




Paju Consulting Oy

Jenni Rissanen

Kuopio

www.pajuconsulting.fi

400910300

jenni.rissanen@pajuconsulting.fi

Kenelle myyt ja mita?

Kaytannon ldheisessa pdivan palvelumuotoilutybpajassa maaritellddn palvelumuotoilun menetelmia kayttden:
- ostajapersoonat: ketd asiakkaasi ovat, millaisia tarpeita heilld on? Yritys saa kdyttéonsa pakan Kuka-kortteja
https://pajuconsulting.fi/kortit/

- myynnin paketointi: miten kerrot kuvatuille asiakaspersoonille tuotteistasi tai palveluistasi?

Tuloksia hyddynnetééan yrityksen myynnin ja markkinoinnin suunnittelussa ja toteutuksessa.

Tyopajan tulokset ja jatkokehitysehdotukset dokumentoidaan yrityksen kéytté6n tydpajan jélkeen ja kdydaan lapi 1875
yhteisessé Skype-palaverissa tydpajan jalkeen.

Palvelu liittyy aiheeseen “Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”

Paju Consulting on kuopiolainen yritys, joka auttaa asiakkaitaan onnistumaan. Paju haluaa antaa asiakkailleen

konkreettisia vélinei
|apiviennin ja liiketoiminnan kehittdmisen osaaminen.

ketoiminnan kehittdmiseen. Pajun osaamisessa yhdistyy palvelumuotoilun, digihankkeiden

Paju Consulting Oy

Jenni Rissanen

Kuopio

www.pajuconsulting.fi

400910301

jenni.rissanen@pajuconsulting.fi

Mité palvelumuotoilu on? Mihin ja miten sité voi hyédynta

Kaytannon ldheisessa pdivan palvelumuotoiluvalmennuksessa saat perusteet palvelumuotoilusta:

arrat, mitd palvelumuotoilu tarkoittaa

t, miten palvelumuotoilua hyddynnetdan

- saat ideoita palvelumuotoilun hyédyntdmiseen omassa liiketoiminnassa

- valmennuksen aikana kokeillaan palvelumuotoilun tyékaluja, joita yritys voi kayttdd myéhemmin itsendisesti.

1875

Valmennuksen jélkeen yritys saa kdytto6nsa Pajun palvelumuotoilutydkalut muokattavassa muodossa (Power Point)
sekd pakan Kuka-kortteja https://pajuconsulting.fi/kortit/

Palvelu liittyy aiheeseen "Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”
Paju Consulting on kuopiolainen yritys, joka auttaa asiakkaitaan onnistumaan. Paju haluaa antaa asiakkailleen

konkreettisia valineita liiketoiminnan kehittdmiseen. Pajun i yhdistyy palvelt ilun, digihankkeid:
|apiviennin ja lii iminnan kehittdmisen

Oulu Business Networks
(Oulun B&N Yhtiét Oy)

Pekka Kantola

Kempele

www.obn.fi

+358447777585

pekka.kantola@obn.fi

Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan

Palvelussa selvitetdan asiantuntijan avustuksella innovaation kaupallistamisen mahdollisuudet jarjestelmillisen,

kohta-kohdalta-mallin mukaisesti. Kdydaan lapi innovaation keskeiset elementit, aineettoman omaisuuden
uojat hdollisuudet, I isen liiketoimi i iaaliset asiakkuudet ja jakelukanavat,

it 1 tarvittavat organi ion kyvykkyydet ja k iteetti, skaal vuus, jne. Tavoitteena on laatia analyysi

ir ion kat i [ iksista sekd karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan

tarvittaessa hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittamispalveluista, joita asiantuntija voi
my®s toteuttaa. Pitemman tah
BusinessFinlandin rahoitusmahdollisuuksia; my6s tésta asiantuntijalla on kdytannon kokemusta, miten asiakasta

en tavoitteena on ohjata asiakkuus myds hyddyntamaan ELY-keskuksen tai

autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti liitteiden osalta. Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen

tausta tuotekehityksesta ja innovaatioiden kaupallistamisesta seka koulutuksen ettd kdytannén kautta. 1750
Alkukartoituksessa voidaan aluksi sitoumuksetta keskustella tarkemmin esimerkeista ja referensseista, joita

asiantuntija voi esittda ja alustavasti ratkai: a asiasta. Konkreettisena tuotoksena asiakas saa

kirjallisen analyysin ja karkean tason toimint: i 1 jatkotoirr iteitd varten.

Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan

Palvelussa selvitetdan asiantuntijan avustuksella innovaation kaupallistamisen mahdollisuudet jarjestelmillisen,
kohta-kohdalta-mallin mukaisesti. Kdydaan lapi innovaation keskeiset elementit, aineettoman omaisuuden

uojat hdollisuudet, I isen liiketoil iaaliset asiakkuudet ja jakelukanavat,

it 1 tarvittavat organi ion kyvykkyydet ja k iteetti, skaal vuus, jne. Tavoitteena on laatia analyysi
i isuuksista sekd karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan

innovaation kat i n

tarvittaessa hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittamispalveluista, joita asiantuntija voi
my®&s toteuttaa. Pi an tahtdimen tavoitteena on ohjata asiakkuus myds hyédyntamaan ELY-keskuksen tai
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1 liiketoimi ategian pdivitys
pi yrityksen historia, ajankohtainen tilanne ja tulevaisuuden nikymét. Analysoidaan

yritystoiminnan kipupisteitd ja mahdollisuuksia ja haetaan kilpailukykytekijoité, jotka voidaan saavuttaa ja joiden
kautta yritys voi menestya tulevaisuudessa. Asiantuntija tulee yrittdjan avuksi miettimaan ndita menestystekijéita ja
tama liiketoimintasuunnitelman paivitys tydstetadn yhdessa strategisella otteella. Asiantuntijalla on vahva tausta 1875

yritystoiminnasta usealta eri toimi Puhelimitse tai tapaamisessa voidaan aluksi sitoumuksetta keskustella

tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita asiantuntija voi esittad ja alustavasti ratkaistavasta
asiasta.
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Ki io: kasvua kansainvalistymisesta
Palvelussa selvitetdadn asiantuntijan avustuksella yrityksen edellytykset kansainvalistymiseen jarjestelmallisen, kohta-
kohdalta-mallin i i. Kaydaan lapi lii imintamalli, tuotteet/palvelut, organisaation kyvykkyydet,
kapasiteetti tuottaa tuotteita/palveluita, skaalautuvuus, jne. Tavoitteena on laatia analyysi nykytilasta
kansainvalistymisen nakokulmasta seka karkean tason kehittamissuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa
hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittdmispalveluista, joita asiantuntija voi myds
toteuttaa. Pitemman tahtdimen tavoitteena on ohjata asiakkuus my6s hyédyntam ELY-keskuksen tai

i inlandin rahoitusmahdollisuuksia kansainvalistymiseen; my6s tésta asiantuntijalla on kdytdnnon
kokemusta, miten asiakasta autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti liitteiden osalta.
Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen tausta kansainvélisesta lilketoiminnasta sek& koulutuksen etta kaytannon
kautta. Alkukartoituksessa voidaan aluksi sitot ta tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita
asiantuntija voi esittda ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta. Konkreettisena tuotoksena asiakas saa
kirjallisen tilanneanalyysin ja karkean tason kasvusuunnitelman.

3750

Oulu Business Networks
(Oulun B&N Yhti6t Oy)

Petri Luukkonen

Kempele

www.obn.fi

+358 400300552

petri.luukkonen@obn.fi

Ki io: Onnistunut omistajanvaihdos

Suunnitelmallisesti, hyvissa ajoin aloitettu sukupolvenvaihdosprosessi on onnistuneen operaation tae; olipa
kysymyksessa sukupolvenvaihdos tai yrityskauppa. Paras tilanne on, kun vaihdos voidaan suunnitella ja toteuttaa
vaiheittain, rauhallisella aikataululla. Toimintamalli sovitetaan kunkin yrityksen omaan tilanteeseen ja haetaan
liiketoiminnan, verotuksen ja yritté kannalta optimaalinen toimintatapa ja polku onnistuneen vaihdokseen. Siten
lopputuloksena selked nakemys, aikataulu ja toil i ritelma omistaj; ihdokseen. Asiantuntijalla on
vahva yrityskehittamisen tausta vastaavista prosesseista. Puhelimitse tai tapaamisessa voidaan aluksi keskustella
sitoumuksetta tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita asiantuntija voi esittda ja keskustella alustavasti
ratkaistavasta asiasta.
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Kc io: Matkai istia kansainvalisista

Tavoitteena on kehittaa yrityksen matkailutoimintaan 12-24 kk kehittamissuunnitelma, jolla kansainvalisen
matkailutoiminnan asiakkuudet maaritellaan, raataloidaan yrityksen tarjontaa asiakaskunnalle sopivaksi ja

tyOstet: yrityksen markkinointia ja nakyvyytta siten, etta kohderyhma tavoitetaan mahdollisimman hyvin.
Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen tausta matkailuliiketoiminnasta. Puhelimitse tai tapaamisessa voidaan aluksi
sitoumuksetta keskustella tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita asiantuntija voi esitt4a ja keskustella
alustavasti ratkaistavasta asiasta. Palveluntuottaja on ollut tuottamassa myos vastaavaa palvelua useissa matkailuun
liittyvissa hankkeissa Pohjois-Suomen alueella.
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K io: Helpotusta ty6voi )l

Haetaan ratkaisua yrityksen tyévoimapulaan raataléidysti. Henkilitd haetaan esim. paakaupunkiseudulta ja
ty6paikkaa tarjotaan henkilille, joiden ammatillinen tausta on sopiva ja jotka ovat Kainuusta ldhtgisin. Aktiviteettia
voidaan tehda yrityskohtaisesti, mutta my&s yhdessa Kajaanin kaupungin ja vastaavan tydvoiman saatavuuteen
liittyvan ongelman kanssa painiskelevan tahon kanssa yhdessa. Palveluntuottajalla on pitkd kokemus erilaisten
ty6llisyyteen ja elinkeinoeldman kehittdmiseen liittyvista monipuolisista hankkeista. My6s
maahanmuuttajataustaisten henkiléiden kotouttamisesta seka yrittdjyyskouluttamisesta.
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Ki inti: laadusta kilpailukyky

Konsultointi keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien vaati i imusten,
erityisesti laatuun liittyvien vaatimusten, tunnistamisessa (esim. eri ISO-standardien ja direktiivien vaatimukset) seka
miten ja milld dokumentaatiolla asiakas pystyy todentamaan vaatimuksiin vastaamisen. Palvelu soveltuu erityisesti
toimitusketjussa alihankkiajana toimivalle PK-yritykselle. Konsultaatiossa tehdddn gap-analyysi tuotteen/palvelun ja
siihen liittyvien prosessien vaati isuuden tc valittuja kriteerej vasten (esim. 1SO 9001 tai
muu). Samoin maéritelldan puuttuvat toiminnot tai dokumentit/néytts. Lopuksi laaditaan suunnitelma, jonka avulla
asiakas saavuttaa vaatimuksenmukaisuuden jopa sertifiointivalmiuteen asti. Palveluntuottajalla on referensseina
kymmenia talla tavalla toteutettuja yri i kkeja. K io jaetaan 1 1dhity6 j jotka
toteutetaan erikseen sovitusti osissa. Valilla on konsultin etatyoskentelya sekd osallistuvan yrityksen omaa
tyoskentelyd asian edistamiseksi.
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Analyysi: laatuvaatimusten tunnistaminen

Palvelu keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien vaati
eri ISO-standardien ja direktiivien vaatimukset) ynmartamisessd. Autamme tunnistamaan vaatimukset seka
suunnittelemaan, miten ja milld dokumentaatiolla asiakas pystyy todentamaan vaatimuksiin vastaamisen. Palvelu
kestda n. yhden péivén, joka toteutetaan kahdessa osassa.

1 (esim.

1875
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Oulu Business Networks

Consultation: Technology and expert-based business development

This service focuses on analysing and developing below-mentioned business areas. OBN have implemented over 80
projects via Business Finland (Tekes), ELY-centre, and universities (e.g. Innovation voucher projects, Product track
projects, Tuli and Tutli-projects). In addition, we have concluded 100+ similar projects e.g. for Nokia Bridge -
program. Some examples of the service are technology-based product-, service- and business ideas (e.g. loT,
software, health technology and environment technology), expert-knowledge-based product-, service- and business
ideas (e.g. environment, renewable energy, health, exercise and wellness services and university and research-based
ideas. Also for students, training and research staff.

Some service implementation possibilities are e.g. innovation and commercialization analysis, guidance on the use of
public services (e.g. university innovation units), getting innovation finance (e.g. Business Finland Innovation

Mikko Pesonen Kempele www.obn.fi +358440321297 mikko.pesonen@obn. fi A . 3750
(Oulun B&N Yhtiot Oy) voucher), make concrete roadmap and action plan on customer’s business development and to analyse customer (or
team) competences and resources.
To study implementation possibilities we will review and analyse customer materials. To explore improvement
opportunities, we can also contact other experts to find the best solutions for going further, arrange workshops with
customer and make a concrete roadmap on how to proceed.
Service deliverables and benefits are improving customer’s know-how and business knowledge, improving
customer’s business skills. The target is not only to consult the customer but to further develop and lead towards
mature business and a concrete document for customers for developing the idea further.
Innovaatiot tuotteeksi —yrityspalveluseteli
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinte& toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai
kansainvalistya sekd perusteltu tarve yrityksen kasvusuunnitelmaa tukevien toimenpiteiden toteuttamiseksi. Talla
palvelusetelilla tuetaan yrityksid, joilla on jonkinlainen uusi innovaatio ja jotka tarvitsevat apua innovaation
tuotteistamiseen.
Tavoitteet:
Konkretisoidaan innovaatio ja sen asiakashyodyt. Kaydaan lapi erilaiset vaihtoehdot ja maaritelladn toimet
innovaatioiden kehittamiseksi ja tuotteistamiseksi. Tavoitteena saada innovaatiot jalostumaan menestyvaksi
o . kaupalliseksi liiketoiminnaksi. Tavoitteena on my6s uusien innovaatioiden tuotteistamisen avulla uudistaa yrityksen
zz:zallt::\z:nlsm Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222817 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi toimintaa ja saada aikaan pysyvda muutosta yrityksen liikketoiminnassa. 3751
Sisalto: Palvelu sisaltaa toimenpiteet, joilla
- perehdytetadn yritysta innovaatioiden tuotteistamiseen, hinnoitteluun jne.
- perehdytetadn yritysta innovaatioiden tuotteistamisen keinoista, laaditaan polku ja toimenpiteet, miten tahan
paastaan
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 p&ivaa (7 h/pvé). Osa tapaamisista voidaan hoitaa Skypen vélityksella.
Palvelusta laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kansainvaliset messut
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai
kansainvilistya sekd perusteltu tarve yrityksen kasvusuunnitelmaa tukevien toimenpiteiden toteuttamiseksi. Talla
palvelusetelilla on tarkoitus tukea yrityksia, jotka ovat jo valinneet kohdealueen ja messut, jolle aikovat osallistua.
Tavoite:
Tavoitteena on saada lisatietoa kohdemarkkinasta ja yrityksen potentiaalisista asiakkaista. Tavoitteena on myos
selvittad ja tunnistaa samoille messuille osallistuvat kilpailijat.
Sisalto:
Palveluseteli voi sisdltad osan seuraavista toimenpiteistd yrityksen toimialan ja tarpeen mukaan. Toimenpiteista
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222818 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi valitaan ja muodostetaan 3 paivén laajuinen toimintasuunnitelma:

Consultancy

- Toimialan merkittavien yritysten tunnistaminen. Yritykset voivat olla joko asiakkaita tai potentiaalisia
yhteistydkumppaneita, jotka voisivat olla kiinnostuneita yhteistydsta yrityksen kanssa (1-2 pv toimialasta riippuen)
- Samoille messuille osallistuvien kilpailijoiden tunnistaminen. Tuloksena lyhyt raportti ja kilpailija-analyysi (1 pv).
- Kohdealueen kulttuurillisten asioiden huomioon ottaminen ja neuvonta: kuinka ko. maassa myyntipisteelld tulee
kayttaytya ja kuinka messupi a kavijat tulee t ioida (1 pv).

- Messupisteelld avustaminen ennen messuja ja messujen aikana (tulkkaus) ( 1-2 pv)

Kohdealueet:

Palvelua voidaan toteuttaa seuraaviin maihin (1 seteli/maa):

Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan, Saksaan, Espanjaan, Venajalle. Matkakulut eivat kuulu
nalveluseteliin

Kohdealueet:

Palvelua voidaan toteuttaa seuraaviin maihin (1 seteli/maa):

Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan, Saksaan, Espanjaan, Venajalle. Matkakulut eivat kuulu
palveluseteliin.
Kesto: Palvel li sisaltad 3 intipaivaa (7 h/pv).

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
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Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

Avaa ovet maailmalle;
tee kasvusuunnitelma ja laadi strategia —yrityspalveluseteli

Kohderyhm
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinted toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai
kansainvilistya sekd perusteltu tarve yrityksen kasvusuunnitelmaa tukevien toimenpiteiden toteuttamiseksi. Talla
palvelusetelilld tuetaan yrityksi, jotka haluavat saada ohjausta kasvustrategian laadinnassa ja toteutuksessa

Tavoite:
Saadaan kokonaisvaltainen kasitys oman yrityksen kehittdmistarpeista, kasvun strategiosta sek kasvun
toteuttamisen keinoista. Saadaan késitys oman toimialan ja yrityksen kriittisistd menestystekijéistd. Jalostetaan

Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222818 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi ) P . 3750
Consultancy oman yrityksen kilpailuetuja.
Sisélto:
Palvelu siséltaa toimenpiteet, joilla
- Yritykselle syntyy ndkemys nykytilasta sekd kehittdmistarpeista. Ndiden pohjalta laaditaan kasvu- ja
kehittdmissuunnitelma. Tydkaluna yritysanalyysi.
- Toteutetaan laadittua suunnitelmaa, esim. laaditaan liiketoimintasuunnitelma konkreettisine
toimenpidesuunnitelmineen. Yritys maarittelee konsultin avulla tarvittavat toimenpiteet, aikataulut, vastuut ja
resurssit
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 péivéa (7 h/pvéd). Osa tapaamisista voidaan hoitaa Skypen vilityksella.
Yrityksen arvonmaritys —yrityspalveluseteli
Kohderyhmi:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on omistajanvaihdos ajankohtainen seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toi itei iseksi. Tall il tuetaan yrityksia, joilla
on omistajanvaihdokseen liittyen tarve saada selville yrityksen arvonmaaritys seké saada tietoa omistajanvaihdokseen liittyvista laki-, vero-
ja sopimusasioista.
Tavoite:
Tarkoitus on auttaa yritysta ymmartamaan, mita juridisia asioita omistajanvaihdokseen liittyy ja kuinka ne tulisi hoitaa.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222819 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi - 3750
Consultancy Sisélts:
Palvelu siséltdd toimenpiteet, joilla
- laaditaan yrityksen arvonmaritys
- laaditaan legal check—analyysi, tarkastellaan mits sopimuksia yritys tarvitsee omistajanvai 3 (esim.
edustussopimus, salassapitosopimus)
- laaditaan i istaj dja
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivia (7 h/pva) ja se i ijan ja yrityksen yhteistyona. Osa isista voidaan
hoitaa Skypen vilitykselld. Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
ja yr
Kohderyhmé:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistys seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toimenpitei iseksi, Tall il tuetaan yrityksia, jotka
tarvitsevat apua kasvuun ja/tai slistymiseen littyvaan rahoi i ja rahoi isuuksien kar i
seké hakemiseen.
Tavoite:
Maaritelldsn kasvuyrityksen pa3 , kiyttspasoma ja i yrityksen rahoitus ja avustetaan rahoituksen
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . . hakemi 3
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222820 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi akemisessa 3750

Consultancy

Sisalto:
Palvelu sisiltéa toimenpiteet, joilla

- analysoidaan kokonaisrahoitustilanne ja -rakenne

- kartoitetaan rahoitus- ja vakuusmahdollisuudet ja -mallit
- tehdaan rahoitus- ja maksuvalmiussuunnitelmat

Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pva) ja se iantuntijan ja yrityksen yhtei Osa isista voidaan
hoitaa Skypen valityksells. Konsultoinnista laaditaan raportti.

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %




Kohderyhma:
P-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinte toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka

perusteltu tarve yrityksen tukevien iseksi. Tall il tuetaan yritysta, jolla on
tarve laajentaa toimintaa joko invélisille tai kotimaisil inoille ja tarvitsee lisétietoa markkinoista.
Tavoite:
Tavoitteena on hankkia tietoa yrityksen markki i isista toimijoista ja i jekti i markkina-
ja asiakasymmarrysta kohdemaan markkinoihin liittyen. Palvelua toteutetaan mm. mm. Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan,
Saksaan, Espanjaan, Venijalle. Mar voi tehda my6s kotimaassa.
Sisélto:
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy - - . " - . Palvelu sisaltaa toimenpiteet, joilla
PP g Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222821 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi piteet, J N . 3750
Consultancy - sovitaan markkina- ja ryksen kartoituksen sisallosta, ja on
mukana Skypen ]
- kartoitetaan markkinasegmentin keskeiset toimijat
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 péivaa (7 h/pva). Selvityksesté laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Lakiasiat kuntoon —yrityspalveluseteli
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistys seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien iseksi. Talla yri il tuetaan yrityksia, joilla
on tarve saada tietoa yrityksen kasvuun liittyvist lakiasioista ja saada i i
Tavoite:
Tarkoitus on auttaa yritysti ymmartamaan, mita juridisia asioita kasvavan ja/tai kansainvalistyvan yrityksen toimintaan liittyy ja kuinka ne
PR 4 tulisi hoitaa.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222822 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi 3750
Consultancy
Palvelu sisaltii toimenpiteet, joilla
- laaditaan legal check—analyysi, tarkastellaan mita sopimuksia yritys tarvitsee (esim. myyntisopi istydsopimus,
salassapitosopimus)
- laaditaan toimenpideohjelma yrityksen juridisten asioiden kuntoon saattamiseksi
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivia (7 h/pvi) ja se i ijan ja yrityksen yhteistyéna. Osa isista voidaan
hoitaa Skypen vilityksella. Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kilpailija-analyysi valitulla kohdemarkkinalla
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistys seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toi itei iseksi. Talla yri il tuetaan yrityksia, jotka
ovat aloittamassa kansainvilisti kauppaa tai jotka haluavat laajentaa myyntia uudelle markkina-alueelle.
Tavoite:
Auttaa yrityksid ymmartamaan markkina-aluetta in ja saada tietoa suurimmista kilpailijoista ja heidan i ja saada
ymmérryst omasta asemasta kilpailijoihin nihden uudella markkina-al
Konsulttitoimi: Hoffrén - o . " - .
onsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222823 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Sisélto: 3750

Consultancy

Palveluseteli sisaltaa seuraavia toimenpiteita

« Talli hetkell markkinoilla toimivien yritysten analyysi ~ markkinaosuus, tuotteet ja palvelut, hintarakenne ja muut yritykselle
merkittavat kilpailun osatekijat.

« Konsultin suosi ilpai

Kohdealue: Palvelua voidaan toteuttaa kotimaan lisiksi seuraaviin maihin (1 seteli/maa): Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan,
Saksaan, Espanjaan, Venajalle. Ulkomaille palvelu toteutetaan englannin kielells.

Kesto: isiséltaa 3 intipaiva (7 h/pv).

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %




Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

Kohderyhms:
Peyritys, jolla on kotipaikka tai kiinte toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toimenpitei i. Talla ll3 tuetaan yrityksia, joilla on
jonkinlainen uusi tuote tai palvelu, jonka kaupallistamiseen yritys tarvitsee apua,

Tavoite:
uusi palvelu. Kehi yrityksen uuden tuotteen/palvel istamista mm. hinnoittelua ja jakelutien
valintaa. Ohjataan i mar imenpitei Laaditaan laskelmat uuteen
iin. Palvelun tavoi on uudistaa yrityksen li uuden palvelun myynnin i ja
4malla. Uuden tuotteen i ymmértamiselld pystytaan jatkossa kehittamaan yritykselle

pysyvas muutosta liketoimintaan.

Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222824 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi 3750
Consultancy
Siséilto:
Palvelu sisélta4 toimenpiteet, joilla
- analysoidaan tarkeimmit kilpailijat
- kehitetéian uuden tuotteen markkinointistrategia (kuinka, mista jne.)
- laaditaan uuden tuotteen inoinnin toimenpi ja budj
- laaditaan investointisuunnitelma ja laskelmat uudelle tuotteelle/palvelulle
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivéa (7 h/pva). Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kartoita yhteistyd it ja asiakkaat -yri
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinte4 toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai kansainvalisty4 seka
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toimenpitei iseksi llé tuetaan yrityksid, joilla on
invalistymi ia ja tarve loytéa yhteistyd ita/asiakkai jia tms. Yrityksells on jo
hieman kasitystd i esim. markki itys on jo tehty. Yhteistyd ita voidaan hakea myos kotimaasta.
Tavoite:
Tarkoitus on tunnistaa seka saada tieto potentiaalisten yhteistyokumppaneiden
U . i ja aloittaa yhteistyd yrityksen kanssa. 6 i iakkaiden kartoittami
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222825 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi pyritaan uudistamaan yrityksen liiketoimintaa ja luomaan pysyvéaa muutosta yrityksen markkina-alueeseen ja myyntiin. Palvelua 3750
Consultancy toteutetaan Suomen lisiksi mm. Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan, Saksaan, Espanjaan, Venajalle.
Siséilto:
Palvelu sisélta4 toimenpiteet, joilla
- Sovitaan yhteistydkumppaneiden kartoituksen sisallsts, tavoitteista ja ai i on mukana
B , X Skypen vz o
- asiakkaat tai yhteistyd i (esim. 5-10 kpl), selvitetazn niiden kiinnostus ja
valmiustaso yhteistyshon yrityksen kanssa
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivai (7 h/pva). Selvityksest laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Tuotteistaminen
Palvelu muokataan tarpeidesi mukaan ja se voi kattaa esimerkiksi:
ol i kehittamisen ja
- Palvelusi i asi Gty i i eri sidosryhmié varten.
Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505 479 571 teemu.kivioja@tecinspire.com 3750

Palvelu alkaa yhteisell3 alkukartoituksella ja jatkuu useammalla workshopilla, jolla varmistetaan palvelun vastaaminen tarpeisiis.
Tecinspiren kokeneet ilaiset ovat erikoi: il imi i ittdmis ja i i

100% Tecinspiren asiakkaista on tyytyvaisia ja suosi meitd. Lue kaikki 25 asiakaspalautetta nettisivultamme:

ps: tecinspire.c




Palvelumuotoilu ja prototyypin kehitys (Android, iOS ja/tai Web-sovellus)

toimivan prototyypi ideaasi ja tarpeitasi. yypillé voit esitell3 ratkai iakkaille, sijoittajille tai muille
yhmille. Saat prototyypi Android ja i0S ja/tai web-selaimell
Tecinspiren kokeneet ammattilaiset kehittavit web- ja iiliapplikaatioita ketterasti,

Kehitys tapahtuu tiviissa yhteistyssa kanssasi. Palvelu alkaa alkukartoituksella ja jatkuu useammaHa workshopila, joilla varmistetaan
kehitystyén vastaaminen tarpeisiisi.

Lisatietoja yriyksests Tecinspire Oy:

Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505 479 572 teemu.kivioja@tecinspire.com mobil- ja 2 100% asi yytyvaisyy 3750
Kokeneet ilai ia ketterésti ja i. Olemme erikoi: 6 iin, loT-
; ihin ja 153 .
Teemme tiivista yhteistyota asiakkai kanssa ja liséarvoa, laatua ja helppokayttdisia ratkaisuja.
100% asiakkkai on disia i ja meitd. Lue kaikki 25 asiakaspalautetta nettisivultamme:
https:, tecinspire.c i
PALVELUN KUVAUS
Omistajanvaihdokset
- Yrityksen arvonmaritys eri menetelmilla
- Yritysjarjestelyn rakenteen suunnittelu
- Verotuksen ja rahoituksen suunnittelu
- i iointi tulo- ja lahjaverotuksessa
- Jarjestelyn ohjaus
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
- vri intia talouden ja i jaj i iketoimi ittamisessa, yritysjarj
toteuttamisessa, verotuksessa, yrtysiuridikassa sadoissa yrityksissa eri puolila Suomea
Tiedosta Oy Juha Heikkila Kajaani www.tiedosta.fi 500383571 juha heikkila@tiedosta.fi -Ty6- ja elinkei ja sertifioima ija (konsultti Vuodesta 1992 lahtien, 3750
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arviointi, yrityksen per i imen ja talouden 3
iden arviointi, jayri sihkaoisen i
yritysten tuottavuuden kehittaminen
- ELY-kesk jen yritysten kehittami i i itetoimittaja ja ja vuodesta 2014 alkaen,
talous ja toiminnan uudistaminen ja smi yysi
~ELY-kesk A i " . itetoimittaja ja
vas(uukoulunaja vuodesta 2014 alkaen talouden ja ji i
ijana Lapin ELY-keskuksen yri i i into ja yri 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kai issa 2015-2018 ai ina: yri i i 3
R N " Ja omistajanvail
- Asiantuntijana Pohjois-Pohjanmaan Yrittajien Pk-yritysten omistajanvai hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-keskusten yrittéjille i issa 1995-2014 ai i
PALVELUNKUVAUS -
Kasvuun liittyvd investointi- ja rahoitussuunnittelu
- Investointilaskelmat
- Rahoitusléhteet
- Myyntibudjetti (3-4 vuotta)
- Tulos-, tase- ja rahoitusbudjetit
- Kannattavan toiminnan edellytysten arviointi
- Investoinnin tuottavuuden arviointi
- Kriittisen pisteen laskeminen
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
Tiedosta Oy Juha Heikkila Kajaani www.tiedosta.fi 500383572 juha heikkila@tiedosta.fi o talouden ja ja yritysjar 3750
toteuttamisessa, verotuksessa, yrtysjuridiikassa sadoissa yrtyksissa eri puolila Suomea
- Ty6- ja elinkeinoministerion kilpail ja sertifioima (konsultti, kouluttaja) vuodesta 1992 lahtien,
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arvioint,yrityksen perustaminen, laskentatoimen ja talouden kehittaminen,
arvioint, i jayri sihkaisen ii
yritysten tuottavuuden kehittaminen
- ELY-kesk jen yritysten kehittami i itetoimittaja ja ja vuodesta 2014 alkaen,
talous ja toiminnan uudistaminen ja i yysi
_ELY-kesk ja avai o . itetoimittaja ja
vastuukouluttaja vuodesta 2014 alkaen ai talouden ja i
- ijana Lapin ELY-keskuksen yri i i into ja yri 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kai issa 2015-2018 ai i i

ja
Drhini I Vrittiian Dl jetaiamuai hallints sn1E0n17
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PALVELUN KUVAUS
Omistajanvaihdokset

- Yrityksen itys yhti jalii i eri
- Arvonmiiritys perustuu yrityksen tili 6s- ja kirjanpitoai yrittajan ja
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
-Yr intia talouden ja i jaj iketoimi ittamis yritysjarj
toteuttamisessa, verotuksessa, yritysjuridiikassa sadoissa yrityksissa ei puolilla Suomea
- Tyé- ja elinkeinomini: ilpai ja sertifioima i i ija (konsultti, ja) vuodesta 1992 lihtien,
asiantuntijapalvelujen aihealueina liikeidean arviointi, yrityksen per i imen ja talouden kehittzmi
imi i i arviointi, i jayri sahksisen li
. i - . " ritysten tuottavuuden kehittiminen
Tiedosta Oy Juha Heikkild Kajaani www.tiedosta.fi 500383573 juha.heikkila@tiedosta.fi yrity: et N . o ) o . ) 1875
-EL t yritysten ja vuodesta 2014 alkaen,
talous ja toiminnan uudistaminen ja 3 i
- ELY-keskusten ien yritysj ja avai i itetoimittaja ja
vastuukouluttaja vuodesta 2014 alkaen ai talouden ja i
- ijana Lapin ELY-keskuksen yr i i into ja yri 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kai 2015-2018 ail i i
PR N . i P
- Asiantuntijana Pohjois-Pohjanmaan Yrittajien Pk-yritysten omistajanvai hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-keskusten yrittajille i 1995-2014 ai i
imi i yrityksen per i
Vastuukonsultti Juha Heikkila:
Kauppatieteiden maisteri, Oulun yliopisto, 2008
- D35aina: lackantataimi
Asiakaslahtoinen palvelun tuotteistamisprosessi kattaa seuraavat vaiheet:
(1) Asiakas- ja kayttajamaaritys, (2.) Arvonmuodostus ja asiakastarpeet, (3.) Palveluidea, liiketoimintamalli ja arvolupaus, ~ (3.)
Palvelukokonaisuuden sisalto ja rakenne, (4.) P laatu, (5.) Hinnoi usteet,
(6.) Markkinointiviestinnan sanoman sisalto seka (7.) Suunnitelma markkinointi- ja myyntitoimenpiteists.
Yrityksen henkilsts osalli itysp X i myas yhteiskehittamis i (asi tai
i sisaltyy p ytys Lean-periaatteita noudattavasta jatkuvan parantamisen
toimintamallista.
¥ri i Petri Heisk on toiminut inointiin eril i jayrittajana yli 20 vuoden ajan. Kokemus kattaa
Kasvuko Oy Petri Heiskanen Tampere www.kasvuko.com 405710771 heiskanen@kasvuko.com kehitystyota sadoissa yrityksissa palvelujen, teollisuuden ja kaupan toimialoilla. 3750
Kasvuko Oy:n erikoistumisalueita ovat:
-Palveluliiketoiminnan kehittaminen (strategia, prosessit, kiytannn toiminta)
Palveluj ja laadun kehittaminen seka myynnin ja markkinointiviestinnan suunnittelu
mybs teollisten ilpailukyvy
Palvelukehityksessa sovelletaan Lean-periaatteita ja -toimintamallia.
Markkinointistrategia
Markkinointi i siritetas aikataulut ja mediavalinnat, joilla yrityksen asettamiin tavoitteisiin (liikevaihto,
tunnettuus, markkinaosuus ym.) halutaan paasts. Markkinointistrategian avulla i oikein, toi iteet ovat
tehokkaita ja tavoitteiden toteutumista voidaan seurata. Nain iivi inen on i sekd
I i jaani www.koutamedia.fi + mika@koutamedia.fi . N " s : " . . o b 3750
Kouta Media Oy Mika Puurula Kajaani o ' 35850523 5051 fakou ' Mar jossa yrityksen edustajat seki Koudan ammattilaiset kiyvat lipi yrityksen
toimintaa, markkinan kilpailutil seka tavoitteita i imaisesti i inointi ia on kasvua tai
kansainvalistymista hakevalle yritykselle erittin hyddyllinen tyovaline, joka auttaa kasvutavoitteiden saavuttamisessa.
Kouta on Kajaanissa, Helsingissa ja Oulussa toimiva markkinointitoimisto, erityisaloi ovat brandi: i sekd
markkinointi.
Brandikonseptointi
Yrityksen brandil inti kasittas per it, joilla saadaan viesti kohder ymmirrettavasti ja
kiinnostavasti. Konseptointi sisaltaa yrityksen taustan, asi yhmien ja kilpailuetujen kartoituksen, p iteyttamisen seki
Kouta Media Oy Mika Puurula Kajaani www.koutamedia.fi +358 50 523 5052 mika@koutamedia.fi viestin tekstillisen ja kuvallisen esi imaisesti i andi iluo pohjan iselle ja i 3750
markkinoinnille - auttaen nin isesti yritystd kasvussa ja/tai kansainvalistymisessa.
Kouta on Kajaanissa, Helsingissa ja Oulussa toimiva markkinointitoimisto, erityisaloi ovat bréndi ittelu seka

markkinointi.
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Kalevala Valmennus Oy

Johanna Kononow

Kajaani

www.kalevalavalmennus.fi

050-356 1677

ohanna@kalevalavalmennus.fi

TYOYHTEISON 5 KASVUN ASKELTA - JOHTAJUUS JA TYOYHTEISO KASVUUN

- keski Ihmiseen, joka istaa kasvun
- kasvun ja it i a attomid esteitd
-7 divaa kasittdva toimi i ja i

- huomio my8s koko henkilistoss

Esimiehen kasvumatka (yht. 4 péivia

1. Itsensé johtamiseen 2 paivad

- lasndolosta - muutosvoimat kasvuun

- strategiat - roolit ja kiyttdytyminen muutostilanteessa

2.1 isen 5 askelta tydyhteissn toiminnan iseen ja kasvuun 2 péivas
- varmista kasvu tiimityStaidoilla

3. Ihmisen johtaminen - esimiehille tarkoitettu (yht. 3 paivas)

- kehittymi i 1 paiva

ja
- kehittyva ja kokeileva tybyhteiss
- luottamuksen ja hyvan ilmapiiri luominen kasvumatkalle
4. Tyshyvinvointisuunni inen ja paivitys 1 paiva
- Luottamusta ja Leania - kasvua ihmisen iseen ja j 1paiva
Koko tydyhteisslle:
5. Luento/tydpaja koko tydyhteisslle 2 h
- aihe tyshyvinvointisuunnitelmasta
Valmentajana:

yéhy ija
kohtaamisen ammattilainen Johanna Kononow
vuodesta 2007

3750

Kalevala Valmennus Oy

Johanna Kononow

Kajaani

www.kalevalavalmennus.fi

050-356 1678

ohanna@kalevalavalmennus.fi

TYOVHTEISON KASVUN KARTOITUS JA TYOYHTEISON POTENTIAALT

- keskitymme Ihmiseen - kasvun mahdollistajaan

- kasvun ja kehittymisen nakyméttomis esteits

- kasvun kartoitus on perusta yrityksen tyshyvinvointisuunnitelman tekemiseen
~tybyhteisolle 2 x 2 h kasvun tydpajat

1. KASVUN KARTOITUS

- laaja-alainen selvitys mittareineen

kéydaan yrityksen johdon/esimiehen kanssa yhdessa.
- kasvusuunnitelma laaditaan taman pohjalta

2. TYOYHTEISOLUENNOT KOKO HENKILOSTOLLE (2 X 2 h)
A. TYON KUORMITTAVUUS - TYOPAIA

- uudistuva, kokeileva ja kehittyvé tydyhteiss

- suorituskyvyn varmistaminen ja palautumistaidot

B. TUNNE- JA KOHTAAMISTAIDOT -TYOPAJA
e i o o

- luottamuksen ja hyvan ilmapiiri luominen kasvumatkalle
- ja Leania -ihmisen kehittymiseen ja itsens3 j
Valmentajana:

ija
kohtaamisen ammattilainen Johanna Kononow
vuodesta 2007

1875

Kalevala Valmennus Oy

Johanna Kononow

Kajaani

www.kalevalavalmennus.fi

050-356 1679

ohanna@kalevalavalmennus.fi

TYOYHTEISON 3 KASVUN ASKELTA - JOHTAJUUS JATYOYHTEISON KASVU
- keskitymme Ihmiseen - kasvun mahdollistajaan

- kasvun ja kehittymisen nakyméttomia esteita

-4 sivad kisittéva toiminnallinen ja i

- tydyhteisblle 2 x 2 h kasvun tybpajat

ESIMIEHEN KASVUMATKA (yht. 4 paivas)

1. Itsensi johtamiseen 2 péivaa

- lisnolosta - muutosvoimat kasvuun

- strategiat - roolit ja kéyttaytyminen muutostilanteessa
2. Uudistumisen 5 askelta tydyhteisén toiminnan kehittymiseen ja kasvuun 2 paivaa
- varmista kasvu tiimitystaidoilla

3. TYOYHTEISOLLE (Tybpajat 2 x 2 h)

A. TYON KUORMITTAVUUS -TYOPAJA

- uudistuva, kehittyva ja kokeileva tydyhteisd

- suorituskyvyn varmistaminen ja palautumistaidot

B. TUNNE- JA KOHTAAMISTAIDOT -TYOPAJA

ja
- luottamuksen ja hyvén ilmapiiri luominen kasvumatkalle
- ja Leania -ihmisen kehittymiseen ja itsensd j

Valmentajana:

b ) o
kohtaamisen ammattilainen Johanna Kononow
vuodesta 2007

1875
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Yrityksen ar siritys ja tilinpaato ysi nopeasti ja

Yritysanalyysimme perustuu Yri imus ry:n mallin ja ja tarjoaa siten hyvan pohjan keskusteluille esimerkiksi rahoittajien
tai yri 3 kii i j iden kanssa.

Yritysanalyysimme koostuu i lueista:

-5 vuoden ilinpatosti tase, kassavir

- Tilinpaas in tehtavat tarvittavat mka\sut

-5 vuoden oikaistut tilinpaatd tase, kassavirta)

-5 vuoden linen ennuste tase, kassavir

- Arvonmaritys yleisimmills menetelmills

ikri i-Fil i kris i ha@nikris. i 1875
Nikris Oy Juha Keski-Filppula Sipoo nlkris.f 403 509 584 [ha@nikris.fi Yritysanalyysi luo hyvan kuvan yrityksen nykytilasta ja antaa nékyman sen
ri i voidaan kayttsa esimerkiksi issa tilanteissa apuna:
- Yrityskauppatilanteet (osto, myynti)
- Sukupolvenvaihdokset
- Yrityssuunnittelu
- Rahoitussuunnittelu
- Rahoitusneuvottelut
Yritysanalyysin tekeminen on nopea ja kewyt prosessi
, jossa pyydetadn tiedot tili (yleensa kirjanpitaja
osaa vastata naihin suoralta kadelts) ja ennusteeseen liittyvisté asioista (jos ennustetta ei ole aiemmin laadittu, niin yleensé
toimitusjohtajalta saadaan tarvittavat tiedot noin 15min keskustelussa). Valmis analyysi kéydaan lpi yhdessé joko kasvokkain tai eténa.
Bréndi kuntoon!
Yritysviestinnan peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen ja 4 seka ista. Logon lisiksi
myos taiten suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki myos visuaalinen esitystapa sek tapa puhutela (tone of voice) ovat omiaan
yrityksen bréndi sisltad yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee
yrityksen Yritysbrandin kir inen antaa hyvat pohjat varsinaiselle myynti- ja markkinointityslle niin koti-
Suomessa kuin ulkomaanmarkkinoilla.
Perhe Sirvio Osakeyhtio Teemu Sirvié Kajaani 405885198 teemu@sirvio.fi 3750
Neljan (4) péivan innin sisalto raataloidaan aina asi isesti iseen tarpeeseen
Suunnitteluprosessi alkaa aina yhteisellz isella, jossa viitoif tie onni
Perhe Sirvio Osakeyhtio on aidosti yritt itys. Meilla on mainos- ja i 4y1i 30
vuoden ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksista porssiyhtioihin. Meidzn asiakasyrityksille ja -yhteissille yhteista on
kiinnostus design-pohjaiseen markkinointitydhén, olipa tuo tyd palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua.
Tuote ja palvelu nakyvaksi!
Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei kéy kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa si
ettei it osata viestia kylln yksinkertaisesti tahi mielenkintoisesti ulospain. Tarjoamme monikymmenvuotisen kokemuksemme eriaisten
ja ien saralta yrityksenne kayttoon. Ulkopuolisen asiantuntijan kayttaminen aukaisee usein
aivan uusia nakokanto}a asiakasyrityksen oman myyntiartikkelin myynti- ja markkinointitydhon. Palvelumuotoilija nikee tuotteen
P P . " e kaupalliset mahdollisuuden hieman eri kantimilta, kuin mihin tuotantoprosessin huippuunsa hionut yritté]
Perhe Sirvio Osakeyhtio Teemu Sirvio Kajaani www.sirvio fi 405885198 teemu@sirvio.fi P P PP v 3750
Neljan (4) péivan innin sisalto raatalsidaan aina asi isesti i arpeeseen
Suunnitteluprosessi alkaa aina yhteisellz isella, jossa viitoif tie
Perhe Sirvio Osakeyhtio on aidosti yrittajavetoi i ijayritys. Meilla on mainos- ja ilutoimi i 4y1i 30
vuoden ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksista porssiyhtidihin. Meidzn asiakasyrityksille ja -yhteissille yhteista on
kiinnostus design-pohjaiseen markkinointitydhén, olipa tuo tyd palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua
Bréndi kuntoon!
Yritysviestinnan peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen ja isista seka ista. Logon lisaksi
myostaiten suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki myds visuaalinen esitystapa seks tapa puhutella tone of voice) ovat omiaan
yrityksen isesti rakennettu brandi sisaltia yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee
yrityksen i in kir inen antaa hyvat pohjat varsinaiselle myynti- ja markkinointi niin koti-
Suomessa kuin ulkomaanmarkkinoilla.
Kahden (2) paivan innin sisalto i aina asi isesti i tarpeeseen
Perhe Sirvié Osakeyhtid Teemu Sirvio Kajaani www.sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi Suunnitteluprosessi alkaa aina yhteiselld i jossa viitoi tie onni 1875
Perhe Sirvio Osakeyhtic on aidosti yrittaj i i ijayritys. Meillé on mainos- ja ilutoimi i yli 30

vuoden ajalta. Asiakkuudet ovat pienistd, yhden hengen yrityksista pérssiyhtidihin. Meidan asiakasyrityksille ja -yhteisdille yhteists on
Kiinnostus design-pohjaiseen markkinointitydhén, olipa tuo tyd palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua.
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Tuote ja palvelu nakyvaksi!

Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei kiy kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa siind,
ettei siita osata viestia kyllin yksinkertaisesti tahi mielenkiintoisesti ulospain. Tarjoamme monikymmenvuotisen kokemuksemme erilaisten

iluprojektien ja i saralta yrityksenne kayttoon. Ulkopuolisen asiantuntijan kayttaminen aukaisee usein
aivan uusia ngkskantoja asiakasyrityksen oman myyntiartikkelin myynti- ja markkinointityhan. Palvelumuotoilija nékee tuotteen
kaupalliset mahdollisuuden hieman eri kantimilta, kuin mihin tuotantoprosessin huippuunsa hionut yrittaja.

Perhe Sirvié Osakeyhtio Teemu Sirvié Kajaani 405885198 teemu@sirvio.fi 1875
Kahden (2) paivan innin sisalts bidaan aina asi isesti iseen tarpeeseen
Suunnitteluprosessi alkaa aina yhteisell jossa viitoi tie onni
Perhe Sirvio Osakeyhtio on aidosti . Meilla on mainos- ja imi i 4 y1i 30
vuoden ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksista porssiyhtidihin. Meidén asiakasyrityksille ja -yhteisdille yhteista on
kiinnostus design-pohjaiseen markkinointityshn, olipa tuo tyd palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua.
Brandi kuntoon!
Yritysbrandin kirkastaminen, joka viestii ulospain yrityksen olemassaolosta, tekemisista, palveluista ja arvoista. Yrityksen visuaalisen
. - - R ulkoasun péivittaminen ajan hetkeen.
Perhe Sirvié Osakeyhtio Teemu Sirvié Kajaani www.sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi 3750
Perhe Sirvio Osakeyhtio on yri itys, jolla on mainos- ja imis i y1i 30 vuoden
ajalta. Yritys sopii taydellisesti yr ittami
Yrityksen muutostilanteisiin liittyvien rahoitus- ja investointihakemuksien tekeminen.
- Tulos-, tase- ja kassavirtojen mallinnus.
Soveltuu yrityksille, jotka hakevat hakevat uutta rahoitusta joko rahoituslaitoksilta tai sijoittajilta.
Olemme isoitu T: Téma tarkoittaa, etta toimistomme osaaminen, jarjestelmét ja toimintamallit
Monetor Oy Heli Lehmusvuori Kajaani www.monetor.fi 407425845 heli.lehmusvuori@monetor.fi on T intoliitto valvoo, ettt i 16ytyy alan tiuki seulan eli KLT-tutki suorittaneita ilaisi 1875
iakkai i ij tiimin voimin.
Yrityksen arvonmaaritys pk-yrityksille
3-5 vuoden i i tase, kassavir pohjalta tehty yrityksen arvonmaritys eri menetelmilla
pk-yrityksille.
Olemme isoitu T: Téma tarkoittaa, etta toimistomme osaaminen, jarjestelmét ja toimintamallit
Monetor Oy Jarmo Heikkinen Kajaani www.monetor.fi 505543441 jarmo.heikkinen@monetor.fi on T intoliitto valvoo, etta I6ytyy alan tiuki seulan eli KLT-tutkir suorittaneita isi:
i ij tiimin voimin.
Osakassopimus kuntoon
Onko osakassopimuksesi kunnossa?
Osakassopimus on yksi yrityksen tarkeimpia sopimuksia. Siin omistajat sopivat yhtién toiminnan jérjestamisen pelisaannaista, jotta toiminta on
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi mahdollisimman selkeéisti hahmotettavissa seki yllityksilt voidaan valtty. Tarki yrityksesi i ja annamme sen 3750
kehittamiseksi, tai mikali osakassopimusta ei ole viel laisinkaan, annamme suosituksen sen siséllksi. Taman jélkeen laadimme osakassopimuksen
allekirjoitettavaan kuntoon.
Asiakas saa kayttovalmiin osakassopimuksen.
Omistajanvail tai
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo.fi Palvelun kuluessa laaditaan padpiirteinen 1875

yritykselle, jossa suunnitellaan sukupolvenvaihdosta tai muuta
omistajanvaihdosta. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetéan palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Taman

Ikeen laaditaan suunnitelma.

Asiakas saa kirjallisen suunnitelman kayttodnsa.
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Omistajanvai tai liittyvén toimen

Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi Palvelun kuluessa suoritetaan olvenvaih tal n littyva toimi tai kokor toimia, kuten kaupps, lahja tai muu 3750
Jarjestely, olla sukupolvenvaindos tai osa sit toteutetaan. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetaan palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Palvelu
sisaltaa kartoituksen lisaksi 15 tystuntia asiakirjojen laatimiseen.
Asiakas saa valmistuvat kirjalliset asiakirjat (kuten esimerkiksi kauppakirjat) kayttoonsa.
Sopimustoiminnan kartoitus
Onko sopimustoimintasi kunnossa?
Tarkistamme yrityksesi keskeiset jaannamme imustoi amiseksi. Kaymme lapi yrityksesi keskeiset
R ' - RN sopimusdokumentit ja kerromme, mikali niita tulisi kehittsa. myds sen, mikali foliotasi tulisi taydentas jollakin
Astanajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani wwwasianajokejo.fi 503557578 mikko kejo@asianajokejo. i ni:ezmmimasi edellylna'malla sopimuksella. Mikali sinulla ei ole viela tarvittav\ya sopimusmalleja kiiytéssé ollenkaan, Iaadi:\me sucjs\luksen 3750
tarvittavista sopimuksista liiketoimintaasi liittyen.
Asiakas saa kirjallisen raportin seka kiymme tilanteen lapi palaverissa.
Vritystapaamisohjelma Eurooppaan:
InnoConnections on vuonna 2005 perustettu y yritys. yrityksille tapaamisia
6 i j ja muiden iaalisten p: iden kanssa
Euroopan
maissa.
InnoConnections Markus Pitkanen Kiiminki www.innoconnections.com 405623855 markus@innoconnections.com Vritystapaamisohjelman lopputuloksena asiakasyrityksen edustaja tekee L yr 3750
kuuluu
seuraavat toimenpiteet sek raportti sisaltden:
imme listan yrityksists, jotka sopivat antamiinne hakukriteereihin ( yhdessa taytetty export profile)
ja esittelyn naille yrityksille ja paatoksentekijalle kohdemaan kielella
3) Tapaamisten jarjestaminen niiden yritysten kanssa, jotka ovat i i tai muusta
yhteistyéstd
Projektin tuloksena on raportti joka sisaltaa: Kattavat
tapaamisyritysten profiilit ja mité he ovat kertoneet mahdollisesta yhteistydsts,
“Prospect-lsta": Iyhyet profillit ulkomaisista yrityksist jotka olivat kiinnostuneita tapaamaan yrityksenne edustajan mutta tapaamista ei onnistuttu
jérjestamaan, ei-lista eli yritykset jotka eivat olleet jasyy ja lu-ja
kaupankiyntitavat.
http:// s-references.html
Vrityksen kasvuun liittyva talousneuvonta. Palvelu sisaltaa maksuttoman alkukartoituksen ja sen pohjalta asiakas saa kirjallisen toimenpide-
NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.i ehdotuksen 1875
kasvun
Ja yrityksen litteeksi. Palvelu sisaltaa maksuttoman alkukartoituksen ja sen
NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.i pohjalta 1875
yritys saa rataloidyn palvelun.
LIKETOIMINNAN ANALYYS! JA DIGITAALISEN KAUPANKAYNNIN kokonaisvaltainen KEHITTAMISSUUNNITELMA, 3 p
sahksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi wwwliiketoiminta.info 405551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info Yritykselle laaditaan kokonaisvaltainen nykytila-analyysi ) kasvu-ja Tietojen pohjalta 1875
pohja digi aynnin kaynnistami synnin projekti voi olla oman verkkokaupan perustaminen,digitaalisen
aynnists tai markkina-alueena koti-/tai markkina.
Kehittamissuunnitelma pitsa sisllian kaiken kehittamistoimi i ja littyvat toiminnot ja toimii myds
ASIAKKAAN OSTOPOLKU JA ONLINE KAUPPA, 3 PAIVAN isuus tai
SUOSITTELUMARKKINOINNIN KANAVAT JA KAYTTO MYYNNIN TUKENA, 1 péiva
Tyspajassa aan suosi noinnin merki Ja kiyttoon inoinnissa. Tybpajan aikana osallistuiille tulee tutuksi
terminologia, matkailun kannalta merkittavimma suosittelumarkkinoinnin kanavat (mm. TripAdvisor, Kayak, Zoover, Google My Business, OTA
kanavien suosittelijat) ja osallistuja oppii tunnistamaan yrityksen ja alueen kannalta merkittévimmat suosittelukanavat.
Osallistuja kykenee myds tyspajan jalkeen kayttamaan suosittelukanavia, osallistuen ja vastaten ja i ihin ja
kysymyksiin. Osallistujat saavat paljon vinkkeja ja esimerkkeja suosittelumarkkioninnin kayttoon yrityksissa ja matkailualueella.
VERKKOKAUPAN PERUSTAMISEN TYOPAJA,1 PAIVA
tybpajassa laaditaan yritykselle verkkokaupan toimintasuunnitelma
médritetaan mita myydan, milla myydan, missa myydaan, kenelle myydaan ja mita verkkokaupan perustamiseen liittyvia toimintoja yrityksen tulee
Sahksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info ottaa huomioon (kivijalka, °‘"""e kauppal. TySpajassa maritetan mité resursseja yritys tanvitsee 3750

(logistiikka, Vllipitoon ja Tybpaja soveltuu seks tavarakauppiaille, etté

(matkailu) harjo yrityksille.

SISALTOMARKKINOINTI MYYNNIN TUKENA, 1 PAIVA

Tydpaja on harjoitteinen ja ensimmainen harjoitus tehdaan pienen alustuksen jalkeen.
Kasiteltavia teemoja ovat:
iséilte i, mité se tarkoittaa? Esimerkkejs muista yrityksist.

Kohderyhmiit: Miki sisaltd toimii ja miki e yrityksen tai alueen kohderyhmille?

Tarinallistaminen: Tarinan merkitys sisaltomarkkinonnissa, puuttuuko punainen lanka?

Visuaalisuus: Visuaaliset elementit, kuten kuvat, videot, 360 asteen kuvat kaytts sisaltomarkkinoinnissa

] A eyt .

Vaikuttajamarkkinointi: Ovatko blogaajat ja instaajat matkailuyrityksen parhaita markkinoi
Maksuton mainonta vs. maksullinen mainonta: Onko pakko maksaa, jotta sisaltémarkkinointi tuottaa tulosta?
Harjoituksia ja esi ja

?
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Séahkainen Liiketoiminta Suomi Oy

Kirsi Mikkola

Rovaniemi

www liiketoiminta.info

405551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info

MATKAILUN KANSAINVALISET JAKELUKANAVAT, 1 PAIVA

Valmennuksen tavoitteena on, etti osallistujat ymmrtavat mita matkailun digitaaliset jakelukanavat ovat ja miksi ne ovat tarkeits oman
liiketoiminnan kannalta. Kohderyhmané ovat majoitus- ja ohjelmapalveluliiketoimintaa harjoittavat yritykset.

Tybapajassa selvitia miten kansainvalisiin jakelukanaviin kanaviin padsee mukaan kéytinnass, mité ne edellyttéviit ja maksavat sekd millaiset
tuotteet soveltuvat mihin myyntikanavaan.

Tybpajassa otetaan esille Suomen ja Kainuun alueen matkailun kannalta merkityksellisimmit jakelukanavat, varausjarjestelmat seki yrityksells on

jatkaa Kaytto ohjatusti tarkemmin (esim. Bokun, Fairharbor, OTA kanavat, jne.)
Klo 9 - 10:30 orientoituminen ja vastauksia kysymyksiin
Mitkd myynnin ovat Entéd

Miten ne eroavat asiakasryhmittéin?

Miten paljon jakelukanavissa mukana olo maksaa ja paljonko on mahdollista saada kauppaa?
Miten jakelukanaviin passee mukaan?

Witk ovat vastuut ja velvoitteet jakelukanavalla ja yrityksellasi?

Klo 10:30 - 10:45 paussi

Klo 10:45 - 11:30

Miten tuotteistamasi tuote pitaa kirjoittaa ja muotoilla kuhunkin jakelukanavaan?

Miten kuva- ja videomateriaalia saa kiyttss?

Miten asiakaspalvelu on jérjestetty jakelukanavan toimesta ja mita yritykselts
Klo 11:30 - 12:30 lounas

Klo 12:30 - 14:00

Mits tuki toimintoja (markkinointi) jakelukanavat tarjoavat ja mihin hinta?
Miten hysdynnat jakelukanavan tekeméan markkinointia?

Klo 14:00 - 14:15 paussi

Klo 14:15 - 15:30

Kurkkaus kolmen jakelukanavan tuotehallintaan kaytannossé

Osallistujien kysymyksia ja vastauksia kysymyksiin

Paivin paitos ja palaute

i edellytetadn?

3750

Sahkoinen Liiketoiminta Suomi Oy

Kirsi Mikkola

Rovaniemi

www liiketoiminta.info

405551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info

ASIAKASKOKEMUKSEN JA OSTETTAVUUDEN KEHITTAMINEN, TYOPAJAT 4 PAIVAN KOKONAISUUS TAI PAIVAKOHTAISET TOTEUTUKSET

i i iakk i 82C, 1 paivi
Palvelupolun térkeimmist tehtavists on auttaa ennen kaikkea syventymézn B2C-ostajan prosessiin ja kokemukseen ennen palveluiden piiriin
siirtymista.
Osallistujat tutustuvat eri ostotapoihin ja myynnin vaihtoehtoihin matkailun B2C-kaupassa. Tavoitteena on saada osallistujat ymmartamaén ja
toteuttamaan

informaatiota, v seka laadun muiden ja
kanssa

niin, ettd se tuottaa lissarvoa jalleenmyyntiorganisaatioille seki yrityksille, jotka hyddyntavai suoraan matkailuyrityksen ja -kohteen palveluja.
Painotus on

markkinoilla. kkien kautta alueen ja seudun paamarkkina-alueilla olevat perinteet ja
jakelukanavat, jotka ohjaavat mm. kasvavaan ja tekoon. Kansalliset lainsédannit ohjaavat omalta osaltaan kaupan
prosesseja, jotka ovat mys osana tydpajan sisaltoja.
Paivn tyspajassa annetaan vinkkeja oman yrityksen B2C-asiakaspolun toteutukseen, jotka voi tehda esim. myghemmin omassa yrityksessaan.
Yrityksen nakyvyys ja l6ydettavyys verkossa, 1 paivi
Tybpajassa keskil isen 16 ja
luonnolliseen eli
maksuttomaan I8ydettavyyteen ja mitkd toiminnot ohjaavat maksullista nakyvyytt.
Verkkonakyvyyden tavoitteena on, (tehdéién se sitten sitten luonnollista tai maksullista keinoa kayttden) ohjata asiakasta yrityksen, alueen tai
jakelukanavan verkkosivuille tai -kauppaan. Tydpajassa selvida tehtavien harjoitusten avulla, kuinka alueelle ja yrityksiin saadaan ohjattua niin
kotimaisia
kuin kansainvalisiakin asiakkaita verkon ja mobiilin valityksells
Digitaali 4 ja 1 paivé
Tybpajoissa yritys saa kéytannon laheiset neuvot kuinka parantaa yrityksen tuotteiden ja palvelujen digitaalista Idydettévyytt ja ostettavuutta
kotimaan ja

iin. Kaymme lpi mitka seikat (algoritmit) vaikuttavat yrityksen

kansainvalisilla markkinoille. Palvelu soveltuu erityisesti matkailun- ja iketoimi joittaville yrityksille. Asiakkai lshtee

liki joka

3750

Kajaanin Tilitaito Oy

Timo Leppédnen

Kajaani

www.tilitaito.fi

445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi

Sukupolven- tai omistajanvaihdos:

Teemme avaimet kiteen - ratkaisuna yrityksen sukupolven- tai omistajanvaihdoksen. Palveluun kuuluu neuvottelut, kartoitus, verosuunnittelu ja
tarvittavat asiakirjat. Palveluun on varattu yhteensa 3 ty6péivaa.

3750

Kajaanin Tilitaito Oy

Timo Leppédnen

Kajaani

www.tilitaito.fi

445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi

Sopimukset kuntoon:

Osakassopimuksen myotd on mahdollista sitouttaa henkil6itd yritykseen. Oikeanlaisella osakassopimuksella voidaan varmistaa, etta ongelmia ei
tulevaisuudessa tule. Hyvilla ja péitevills sopimuksilla suojaudutaan ikavilta yllatyksits.

Palveluna asiakas saa kaytto6nsa osakassopimuksen

3750

Kajaanin Tilitaito Oy

Timo Leppédnen

Kajaani

www.tilitaito.fi

445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi

o i yrityksen inen ja j

Palvelun avulla asiakas saa iketoimi yrityksen tai iseen avaimet kiteen ratkaisulla. Tarvittaessa
it i i imis Palvelu sisaltis neuvottelut, kartoituksen,

verosuunnittelun ja tarvittavat asiakirjat. Palveluun sisaltyy 3 tydpéivaa.

Yrityksellamme on vuosikymmenien kokemus laki- vero- ja sopimusoikeudellisista asioista.

3750




ProAgria Itd-Suomi ry/
MKN yrityspalvelut

Anu Meril

Kajaani

http://kainuu.maaj; italousnais
et.fi/palvelut/mkn

spalvelut

Kasvuun ja kansaivalistymiseen liittyva investointi ja siihen liittyviit laskelmat seka investoinnin rahoituksen suunnittelu

Laskemme yritykselle i seka
Laadimme yritykselle mm. rahoitusta haettaessa tarvittavat asiakirjat ja laskelmat, kuten liiketoimi seka tulos- ja seks

438272314 anu.merilai jakotitalousnaiset.fi

Laadimme rahoittajalle (pankki, Finnvera) lausunnon Ja yrityksen

Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liiketoiminnan kehittémisests usealta eri toimialalta. Yritysasiantuntijoina toimivat KTM Anu
Merilinen seka Soili Hypén.

3750

ProAgria Itd-Suomi ry/
MKN yrityspalvelut

Anu Merildinen

Kajaani

http://kainuu.maajakotitalousnais
et.fi/palvelut/mkn-yrityspalvelut

438272314 anu.merilainen@maajakotitalousnaiset.fi

Lilketoiminnan nykytila-analyysi kasvua ja kansaivalistymista hakeville yrityksille.

Liiketoiminnan nykytilan analyysissa tuotamme yrittajélle tietoa liiketoiminnan nykytilasta.
Nykytila-analyysin pohjalta laadimme yritykselle kehittamissuunnitelman.
Nykytila-analyysissa kaymme Iapi mm. yrityksen o , 3
markkinoinnin, seka yrityksen talouden tilanteen.

Kilpailijat, verkostot, myynnin ja

Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liiketoiminnan kehittamisesta usealta eri toimialalta. Yritysasiantuntijoina toimivat KTM Anu
Merilsinen
seki Soili Hypén.

3750

MainosLahde Oy

Sammy Hyyryldinen

Kajaani

www.mainoslahde.fi

044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi

Palvelun & liiketoiminnan kehittaminen!

Onko sinulla tarvetta kehittaa liiketoimintaasi ja vieds se uudelle tasolle? Tuotteistaa palvelut paremmin oman myynnin ja ostopéétsksien
tehostamiseksi?

Ota yhteytta, mikali olet avoin uusille ideoille ja valmis tarttumaan rohkeisiinkin muutoksiin. Usein on eduksi olla toimija, joka nayttaa muille tiets ja
tekee asiat toisin kuin muut. Jotta yritys liikkuisi eteenpin ja kehittyisi oikeaan suuntaan, on toimintaa ohjattava suunnitelmallisesti ja kehitettava
ammattimaisella otteella.

Konsultoinnin sisaltd ja tehtavat tuotetaan asiakaskeskeisesti todettujen tarpeiden pohjalta. Projekti aloitetaan yhteisella tapaamisella jossa
tavoitteet ja visiot jarkevaksi i Taman jalkeen toimintaa tukevat ratkaisut suunnitelmien mukaisesti
Kaytantson.

Tyon laajuus ja kesto noin 3 konsultointipaivia

MainosLahde Oy on mainos- ja vi palvelutalo, joka palvelee alueensa karkiyrityksi
ovat ja brandin mielikuvan liséksi liittyvén

viestinnn i festi inointiin littyvat strategiat, graafisen ilmeen seka digitaalisten kéyttésovellusten ja

julkaisujen toteutukset. Olemme myds osaava IT-ratkaisuja toteuttava talo. Toteutamme yrityksille yksilollisia digitaalisia ratkaisuja, joilla tehostetaan

yrityksen toimintoja ja myynnin tehokkuutta.

T ovat Kaiaanissa ia Kuobiossa.

3750

Ceriffi Oy

Samuli Muhonen

Kajaani

www.ceriffi.fi

505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi

I ja i j valmistelu
Palvelu voi siséltaa osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:
-Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset

-Tekniset testit ja tutkimukset

“Tuote- tai palveluinnovaation esiselvitykset ja valmistelut
-Tuotteen arviointi

-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)

~Rahoituksen suunnittelu

~Viennin edellytykset ja vaatimukset (USA)

Konsultoinnin tuloksena yritykselld on selkeat toimi i tai
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt

imipis ovat Kajaanissa ja
Tarkemmat tiedot palveluistamme Idydt taalta: http://www.ceriffifi/palvelut

4 yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.

Palvelun kesto 3 péivas.

3750

Ceriffi Oy

Samuli Muhonen

Kajaani

www.ceriffi.fi

505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi

I ja valmistelu
Palvelu voi sisaltad osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:
-Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset

“Tekniset testit ja tutkimukset

-Tuote- tai palveluinnovaation esiselvitykset ja valmistelut
“Tuotteen vaati arviointi i
-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)

~Rahoituksen suunnittelu

~Viennin edellytykset ja vaatimukset (USA)

Konsultoinnin tuloksena yrityksella on selket j

Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ijayritys ja tehnyt
imipi ovat Kajaanissa ja issi.

Tarkemmat tiedot palveluistamme Idydat taaita: http://www.ceriffi.fi/palvelut

tai inviemiseksi joko suomeksi tai englanniksi.
i 4 yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.

Palvelun kesto 3 paivad.

3750




LEAN Six Sig avulla.
Palvelu sisiltis seuraavat pasvaiheet:

~Prosessien kuvaaminen ja ohjaaminen

P seuranta, inen ja inen. Seuranta Ceriffi Check®©- jarj
- Seurandatan analysointi ja raportointi seka kehittamistoimenpiteiden maaritys

Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi Konsultoinnin aikana yrityksella on kdytéssa ilmaiseksi Ceriffi Check©- (www.ceri fi), jonka avulla 3750
saadaan reaaliai ja dataa j isen tueksi. Datan avulla voidaan kiistatta osoittaa yritystoiminnan pullonkaulat seka
kehittamistoimenpiteiden vaikuttavuus.
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu itys ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
T ovat Kajaanissa ja X
Tarkemmat tiedot loydat taalta: http: ceriffi.fi/palvelut
Palvelun kesto 3 paivaa.
Tuotteiden vaatimustenmukaisuuden osoittaminen, CE-merkint seuraaville tuottelle:
- Koneet ja laitteet
- Rakennustuotteet
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi 3750
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
ipis ovat Kajaanissa ja dssi.
Tarkemmat tiedot loydat taalta: http: ceriffi.fi/palvelut
Johtamisjarjestelman laatiminen ja kayttoonotto, jarjestelmia ovat:
-ISO 9001 Laatujarjestelma
-ISO 14001 Ymparistojdrjestelma
-ISO 45001 Tyoterveys ja -turvallisuusjarjestelma
-Seka muiden toimialakohtaisten standardien vaatimukset tayttavien jarjestelmien rakentaminen ja kehittaminen.
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi Konsultoinnin kesto 3 paivaa. 3750
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu asiantuntijayritys ja tehneet kehitystyté yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja
ulkomailla. Toimipisteemme ovat Kajaanissa ja Jyvaskylassa.
Tarkemmat tiedot palveluistammen |8ydéat taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut
Yksinkertaista. Me autamme.
Yrityskaupan Ensiaskeleet
Kun mietit yrityksesi myyntia tai harkitset yrityksen ostamista on hyva aloittaa kokonaisuuden kartoittamisella ja
suunnitelmalla.
Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyla www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi Yritysk 1 Ensi palvelun avulla saat i isen kuvan mah i seka selkedn 1875
ohjeistuksen toteutuksen kaynnistamiselle. Palveluun on hyva varata aikaa yksi tyopaiva.
Sakari Oikarinen on kokenut alan ammattilainen yli 20 vuoden ajalta niin Suomessa kuin ulkomaillakin
Pk-yritysten sukupolvenvaihdokset ja yritysjarjestelyt 20 vuoden kokemuksella suunnittelusta toteutukseen.
Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyld www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi Palvelu sisaltaa: 3750
1. Jarjestelyn tavoitteen médrittely ja siihen liittyva konsultaatio
2. Neuvottelut ja sparraus osallisten kesken
3. Arvonmadritys seka verotus- ja rahoitusratkaisut
4. Jarjestelyn teknisen toteutuksen suunnitelma
Sakari Oikarinen on omistajanvaihdosten alan pioneeri ja arvostettu ammattilainen niin Suomessa kuin Euroopassa
Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteis, joka tuottaa innovaatiotoimintaa tukevia
Ile ja yrityksille. Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista keksijatoimintaa ja sitd kautta
synnyttaa uutta liiketoimintaa keksintéjen pohjalta.
Osuuskunta A. Vipunen Jukka Berg Oulu www.avipunen.fi 405597040 jukka.berg@avipunen.fi Téssa palvelussa laadimme keksinnolle patenttihakemuksen joko suomeksi tai englanniksi. Ennen hakemuksen 3750

laatimista teemme keksinnélle kattavan uutuustutkimuksen ja tarkistamme yrityksen IPR-strategian. Huolehdimme
my&s hakemuksen jattamisesta patenttiviranomaiselle. Tima palvelukokonaisuus kattaa tyémaaraltdan keskisuuren
patenttihakemuksen laatimisen. Kohteena oleva keksintd oletetaan olevan riittdvén kattavasti dokumentoitu
yrityksen toimesta. Palvelukokonaisuuden l&pikdymiseksi kehotamme ottamaan meihin yhteyttd ennen
setelihakemuksen jattamistd, jotta voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittdvyyden yrityksen tarpeisiin.




Osuuskunta A. Vipunen

Jukka Berg

Oulu

www.avipunen.fi

405597040 jukka.berg@avipunen.fi

Tehopaketti startup-yrityksen strategiatyohon

Tassa palvelt isuudessa i keksintélahtoi yrityksen IPR-, tuotteistus- ja

i ategiaan. Ensi disend tydvaiheena on yrityksen IPR-strategian tarkistaminen. Yrityksen
immateriaalioikeudet ja uusien ideoiden suojattavuus arvioidaan isuutena, jotta voidaan di
nakemys niiden merkityksesta lii iminnalle. Tuc t i i kohdistetaan tuotekonseptin hiomiseen sekd
tuotantosuunnitelmien ja kustannusrakenteen arvioimiseen. Kaupallistamissuunnittelu kattaa neuvontaa liittyen
bréandaykseen, go to market -suunni ja jakelt rategiaan. Analysointitydn perusteella keskitymme
tarvittaessa jonkin o: lueen ut itteluun asiak ityksen kanssa sovittavalla tavalla. Tarjottavan tyén
yksityiskohdat tydpaketteineen tulee sopia etukéteen. Palvelukokonaisuuden varmentamiseksi kehotamme
ottamaan meihin yhteyttd ennen setelihakemuksen jattamistd, jolloin voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja
riittdvyyden yrityksen tarpeisiin.

Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteiso, joka tuottaa keksintétoimintaa tukevia
palveluita keksijoille ja yrityksille. Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista, paikallista keksintétoimintaa ja
sitd kautta synnyttda uutta liiketoimintaa keksintéjen pohjalta.

3750

Osuuskunta A. Vipunen

Jukka Berg

Oulu

www.avipunen.fi

405597040 jukka.berg@avipunen.fi

Peruspaketti startup-yrityksen tuotekonseptointiin

Tassa palvelukokonaisuudessa keskitymme t in hiomi Vjam i verifiointiin esimerkiksi
tuottamalla siitd proof of concept -tasoisen suunnittelun varmennuksen. Osana tyota arvioidaan myds tuoteidean
kaupallista potentiaalia kohdemarkkinoiden, jakelukanavan ja brandayksen nakokulmasta. Tyon tuloksena
yrityksellda on paremmat valmiudet tuotteistaa ja kaupallistaa tuote. Tarjottavan tyon yksityiskohdat tydpaketteineen
tulee sopia etukateen. Palvelu isuuden var i i keh ottamaan meihin yhteyttd ennen
setelihakemuksen jattamistd, jolloin voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittavyyden yrityksen tarpeisiin.

Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteiso, joka tuottaa keksintétoimintaa tukevia
palveluita keksijoille ja yrityksille. Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista, paikallista keksint6toimintaa ja
sita kautta synnyttaa uutta liiketoimintaa keksintéjen pohjalta.

1875

Mainostoimisto B2B Oy

Samppa Homanen

Paltamo

www.mainosb2b.fi

505699177 samppa@mainosb2b.fi

B2B Marketing Boost.

Mainostoimisto B2B toteuttaa nayttdvia mainonnan ratkaisuja suunnittelusta tuotantoon, niin pienille, kuin
suuremmillekin yrityksille.

Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyva ennen laajennusta pysahtya
tarkistelemaan nykytilannetta asiantuntijan ammattitaitoa hyvaksikayttaen.

B2B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden
tulosten pohjalta brandia sekd konseptoidaan tehokas ja nayttava markkinointikokonaisuus, milla yritystoiminnan
laajentaminen ja kasvattaminen oman alueen ulkopuolelle ja kansainvalisille markkinoille on néyttdvaa, tehokasta ja
tuottavaa.

B2Lite

Sisaltaa 2 konsultointipdivaa, joiden aikana kaydaan lapi yrityksen nykytilanne niin markkinoinnin, talouden kuin
toimintaympariston kannalta. Tulosten pohjalta laaditaan yhdessa asiakkaan kanssa suunnitelma toiminnan
kehittamiseksi.
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Mainostoimisto B2B Oy

Samppa Homanen

Paltamo

www.mainosb2b.fi

505699177 samppa@mainosb2b.fi

B2B Marketing Boost.

Mainostoimisto B2B toteuttaa ndyttavia mainonnan ratkaisuja suunnittelusta tuotantoon, niin pienille, kuin
suuremmillekin yrityksille.

Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyvé ennen laajennusta pyséhtya
tarkistelemaan nykytilannetta asiantuntijan ammattitaitoa hyvéksikayttaen.

B2B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden
tulosten pohjalta bréndia seka konseptoidaan tehokas ja nayttédva markkinointikokonaisuus, milld yritystoiminnan
laajentaminen ja kasvattaminen oman alueen ulkopuolelle ja kansainvalisille markkinoille on nédyttdvaa, tehokasta ja
tuottavaa.

B2Boost

Siséltaa 4 konsultointipdivad joiden aikana kdydaan lapi yrityksen nykytilanne niin markkinoinnin, talouden kuin
toimintaympariston kannalta. Tulosten pohjalta laaditaan yhdessé asiakkaan kanssa suunnitelma toiminnan
kehittamiseksi, sekd siihen tarvittavat markkinoinnin tyokalut.

3750




Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

504 801 638 sari@palvelumuotoilupalo.fi

Kaipaatko vauhtia tuotteesi tai palvelusi kehittamiseen?

Palon suunnitt ja fasilitoimassa tydpajassa yrityksesi saa kdyttoonsa palvelumuotoilijamme
asiantuntemuksen tuotteen tai palvelun kehittdmisen tueksi. Tassd organisaatiollesi raataldidyssa pajassa voimme
keskittya haasteisiin, jotka liittyvat esimerkiksi toimintatapoihin, asiakkaiden saavutettavuuteen tai testaukseen ja
palautteen keraamiseen.

Ota yhteyttd, niin keskustellaan tarpeistanne tarkemmin ja suunnitellaan juuri teille sopiva tydpajakokonaisuus!

Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta I6ytyy monialainen tiimi
palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehdd parempia palveluita
yhdessa palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja
havair palvelt ia kokonai: i i. Asiak arryksen lisaksi voimme auttaa niin palveluiden
ja prosessien suunnittelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisaksi meilld on vahvaa
osaamista digitaalisten kdyttokokemusten suunnittelusta.
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Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

504 801 638 sari@palvelumuotoilupalo.fi

Palvelumuotoilun ABC - ty6kalupakki organisaatiosi palveluiden kehittdmiseen

Palvelumuotoilun ABC -koulutuspaiva antaa organisaatiollesi hyvdn peruspaketin, jonka avulla voitte ldhte3 liikkeelle
asiakaslahtoisessa palveluiden muotoilussa. Tyopajamaisesti toteutettavassa koulutuksessa kaydaan lapi
palvelumuotoilun perusasiat - mita palvelumuotoilu oikeastaan tarkoittaa ja miten palveluiden muotoilua tehdaan.
Siind annetaan myos esimerkkeja palvelumuotoilun hyédyntamisesta eri aloilla seka vinkkeja, joilla palveluiden

muotoilu omassa organisaatiossa kannattaa aloittaa. Paivan aikana tehdaan pienia harjoituksia palvelumuotoilun

keskeisimmilld menetelmilla - harjoituksissa tyo e kehittami: 1 ymparilla.
Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta I6ytyy monialainen tiimi
palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehdéd parempia palveluita
yhdessa palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja

havair

palvelt ia kokonai: i. y arryksen | si voimme auttaa niin palveluiden
ja prosessien suunnittelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisaksi meilla on vahvaa
osaamista digitaalisten kayttokokemusten suunnittelusta.

1875

Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

504 801 638 sari@palvelumuotoilupalo.fi

Syvennytdan palvelupolkuun -tyépaja organisaatiollesi

Palon Syvennytdan palvelupolkuun -tydpajassa saatte tietoa palvelupolkujen tekemisestd ja padsette itse

palvelupolun malli ista asiantuntijan opastuksella. Tyopajapéiva sisdltaa kouluttavia osuuksia,
mutta paapaino on kdytannén i a. Tydskentelyd varten voitte organisaatiossanne valita 1-2 palvelua, tai
niiden osia, joihin haluatte keskittyd ja kuvata polun avulla. Palvelupolusta onkin sitten hyva jatkaa palveluiden ja
asiakaskokemuksen kehittamista!

Huom. Pal on yksi ahtoisen kehittdmisen keskeisimmista tydkaluista. Palvelupolun mallintaminen

auttaa hahmottamaan palvelun sen kéyttdjan ndkokulmasta ja sen tyostdmiselld saadaan arvokkaita oivalluksia siita,

miten asiakas kokee palvelun ja miten palvelua kannattaisi kehittad, jotta se vastaa paremmin asiakkaiden tarpeisiin.

Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta |6ytyy monialainen tiimi
palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistad vahva palo ja into tehdd parempia palveluita
yhdessd palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja

palvelt ia kokonai i arryksen lisaksi voimme auttaa niin palveluiden

havair
ja prosessien suunnittelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman liséksi meilld on vahvaa

osaamista digi 1 kdyttdkokemusten suunnittelusta.

1875




n itse vaikuttavaa

Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittéjié tekem
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittéjien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.

Myyntia verkkosivuilla -sparraus.

Verkkosivu on yrityksen saatavilla olevan tiedon kivijalka. Kuluttaja- tai yritysasiakas hakee tietoa verkosta, vertailee eri vaihtoehtoja ja hakee
tiedosta tuen ostopéatdkselleen.

Myyntié verkkosivuilla -sparraus keskittyy antamaan nakskulman sihen, kuinka verkkosivuja kehitetaan niin, jotta ne palvelevat asiakasta.
Kéytannénliheisessa sparrauksessa annamme kéytannon i ivusi 5 . ill seka visuaalisen
ilmeen kehittamiseksi ~ tavoitteena on juuri sinun asiakastasi palveleva kokonaisuus.

e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi Onnistuaksemme sparrauksessa teemme tarvittavan pohjatyon, eli ja toimialaasi Kk Tamén jalkeen 1875
kehitysehdotukset, jotka kiiymme yhteisessi sparrauksessa lapi. Sparrauksessa saat vastauksen seuraaviin kysymyksiin:
- Kuinka verkkosivuni tukee asiakkaan ostopaitosti?
- Kuinka verkkosivustani saa myynnillisemmén?
- Millaisia toimenpiteita voisin tehds, jotta verkkosivuni niakyy paremmin hakukoneessa?
- Kuinka ivuni vi ilme tukee ja miten sits voisi kehitts?
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittsjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittsjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.
Somestrategia kuntoon! -workshop
Sosiaalinen media on téna péivana ilmio, josta on tullut osa péivittaista arkeamme. Harkituilla kohderyhmills, tavoitteilla ja oikeilla sosiaalisen
median kanavavalinnoilla seka -sisllGills on mahdollista saavuttaa nakyvyytta ja poimia somen kayttjists myos potentiaaliset asiakkaat.
aytannonla i kuntoon! i yrityksen iaan, eli media
- mité, miksi ja miten? Workshopissa saat kattavan kokonaiskuvan siits, kuinka toimit yrityksena sosiaalisessa mediassa, ja mité asioita siina tulee
e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi ottaa huomioon. Lisiksi saat kehitysehdotuksemme yrityksen viestintain sosiaalisessa mediassa. 1875
Workshopissa pureudumme seuraavaan:
- Millaisia tavoitteita somessa kannattaa asettaa?
- Miksi yritykseni tulisi olla somessa?
- Missa somekanavissa yritykseni tulisi olla?
- Kuinka maritén kohderyhméni?
- Mité postata ja milloin - kuinka yritys viestii somessa?
- Kuinka tavoitan potentiaalisia asiakkaita somessa?
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydzmella.
gl kshop: Google My Business-yritysprofiili ja Google Ad:
Tule loydetyksi Googlesta!
Google-workshopissa luodaan ja hiotaan kuntoon yrityksesi maksuton Google My Business — yritysprofiili, joka nkyy hakutuloksissa haettaessa
yritystasi tai yrityksesi kaltaisia toimijoita. Lisaksi a&n Google Ad: Google Ad:
e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi tarkoitta“a G?DEIE" f:akukcneessa esiintyvaa maksullista mainontaa, joka esiintyy valittujen avai eli hakuj 1875
Kaytannonlaheisessi workshopissa opit:
- Miki on Google My Business -profiil ja kuinka yritykseni hybtyy siiti?
- Minki hintaista on hakusanamainonta?
- Millainen on sopiva mainosbudjetti?
- Miten Google Ads-hakusanamarkkinointikampanja tehdaan?
~Millaiselle kohderyhmalle kannattaa markkinoida?
- Kuinka valitsen markkinointiin sopivat avainsanat?
~ Googlen Avainsanojen suunnittelijatyskalun kiytts
Talenom Konsultointipalvelut Oy Marie Immonen Oulu 207 525 291 marie.immonen@talenom.fi Pakettiin siséltyy: i i ija 3750
MOST Digital on téyden palvelun digitalisaati i ion ja toiminnan
Palvelumme toimivat tekoélylls, jota tukevat edistyneet i i Robotiikan edista ihimme kuuluu myos
, jolla tunni ja imme asiakkaan tehtavat, jotka soveltuvat parhaiten robotisoitavaksi. Lopputuotoksena asiakkaalle
MOST Digital Oy Olli Ainasvuori Helsinki www.mostdigital.fi 407186632 olli.ainasvuori@mostdigital.fi syntyy kattava ja isesti analysoitu analyysi tehtévien MOST Digital on toteuttanut jo 3750
yli 200 ohjelmi laajasti eri toimialueille. Yrityksessa on yli 30 robottikehittja ja yrityksen ainoana liiketoiminta-alueena on
robotiikka- ja keinoalyratkaisut. Palvelun tuottajana olemme saaneet erityisti kiitosta nopeasta, ja ketterésta
jossa asiakastarve on keskidssa.
s lols . X Rakennamme ja kasvatamme digitaalisia tuotteita designin,
MEOM Oy Vesa Laakkonen Jyvéskyla www.meom.fi 0401458394 vesa@meom.fi . N : " . 3750
ja avulla. Lis: www.meom.fi
Idea Nature tuotekehitys paketti tukee yritysten liiketoimir kasvua ja 4 al 5 i seka i
Idea Nature OY Helena Steinberg- Kajaani wwideanature.f 0405816538 info@ideanature.i tuotteen i ineista markkinoill. Pieniriski tuotteen kehitys, joka ei tarvitse laboratorio testeja. 1975
Nivalainen Sisaltaen etiketti merkinnit ja tuotteen lai inen CPNP- selvitys tuotteen markkinoille

saattamiseksi.



http://www.ideanature.fi/
mailto:info@ideanature.fi

Helena Steinberg-

Kosmetiikan tuotekehitys isoriskiselle tuotteelle 3750€

Idea Nature tuotekehitys paketti tukee yritysten li kasvua ja ityst seki i

il tuotteen i inei: inoil tuotteelle, esim emulsiot ja isoriskiset tuotteet
isen veden osuus yli 0,7% tai alkoholin osuus alle20 %, sisaltden mikrobiologiset testaukset EVS-EN 1SO 11930:2012 Cosmetics —

jossa akti

Idea Nature OY Kajaani www.ideanature.fi 0405816538 info@ideanature.fi 3750
Nivalainen Microbiology — Evaluation of the antimicrobial protection of a cosmetic product standardin mukaisesti. Mikrobiologinen testi vahvistaa, miten
nopeasti mikrobit kasvavat valmisteessa ja se on pakollinen niille valmisteille, jotka eivat tayta vahariskisen valmisteen ehtoja. Sisaltaen etiketti
merkinnt ja tuotteen lai isen CPNP- ti selvityksen tuotteen markkinoille saattamiseksi.
luonnon raak
Helena Steinberg- o " toim P - . .
Idea Nature OY E Kajaani www.ideanature.fi 0405816538 info@ideanature.fi dea Nature tuotekehitys paketti tukee yritysten kasvua ja sekd 1875
Nivalainen Elintarvike tuotteen Sisaltaen etiketti merkinnit ja ravintoarvo laskelmat.
Luonnontuotealan koulutuspaketti 2pv
. Idea Nature koulutus paketti tukee yritysten liiketoiminnan kasvua ja istymi 4 seka i
Helena Steinberg- -
Idea Nature OY N ) 8 Kajaani 0405816538 info@ideanature.fi L yrityksen tarpeita 3 tuotteen ja 1875
Nivalainen markkinoille saattamiseen saakka. Koulutus paketti raataloidzan yrityksen yksilollisiin tarpeisiin ja on mahdollista toteuttaa kokonaan verkko tai
sekd
Luonnontuotealan laaja koulutuspaketti 4pvd
Idea Nature koulutus paketti tukee yritysten liiketoiminnan kasvua ja istymi 4 seka i
L yrityksen tarpeita , tuotteen ja
markkinoille saattamiseen saakka. Koulutus paketti razitalidasn yrityksen yksiléllisiin tarpeisiin ja on mahdollista toteuttaa kokonaan verkko tai
i ki yhdistelma
Helena Steinberg- - sekay
Idea Nature OY o 8 Kajaani www.ideanature.fi 0405816538 info@ideanature.fi 3750
Nivalainen
Palvelumme kasvuyritykselle:
« nykytila-analyysi
" " " s " " " : . . * yrityk: 1 ite tant:
Kainuun Yrityskeskus Oy Matti Mentild Kajaani www.yrityskeskus.com 0442311812 matti.mentila@yrityskeskus.com yrityksen tavolteasetanta 3750
« kasvun askelmerkkien masrittely
« toimenpidesuunnitelma
« toteutus yhdessa asiakkaan kanssa
Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikastal
Yrityksen perustajalle
Palvelun sisalts:
« yhtién perustamisasiakirjat
. y . i - 8 . y N « rahoit ta ja -vaihtoehtojen kartoit
Kainuun Yrityskeskus Oy Matti Mentild Kajaani www.yrityskeskus.com 0442311812 matti.mentila@yrityskeskus.com . ranoltusneuvonta ja vaihtoehtojen kartoltus 1875
« hallinnon neuvonta ja toteutus yhteistyokumppaneiden avulla
« taloushallinto/kirjanpito
« laskutus
« tietosuoja
« yhtion hallinto ja sahkdinen viestinti
L] inoinnin neuvonta
Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvt kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesté paikasta!
Palvelumme investointeihin:
« hankkeeseen perehtyminen
Kainuun Yrityskeskus Oy Matti Mentila Kajaani www.yrityskeskus.com 0442311812 matti.mentila@yrityskeskus.com « kiinteisté ja/tai koneiden seka kaluston hankinta
« liiketoimintasuunnitelman kirjoitus
* investointiavustusten haku
. Kartoitus ja kaynti
« projektin johto
Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesté paikasta!
Palvelumme omistajanvaihdoksiin:
« kirjallinen omistajanvaihdossuunnitelma
Kainuun Yrityskeskus Oy Matti Mentila Kajaani www.yrityskeskus.com 0442311812 matti.mentila@yrityskeskus.com « yhtién arvonmaritys
« verottajan ennakkopéitos
« raho itelma ja
* omistajanvaihdoksen toteutus, kauppakirjat
Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesté paikasta!
Palvelumme kasvuyritykselle:
. N N . - N . " N « nykytila-analyysi
Kainuun Yrityskeskus Oy Matti Mentila Kajaani www.yrityskeskus.com 0442311812 matti.mentila@yrityskeskus.com

« yrityksen tavoiteasetanta

* kasvun askelmerkkien méarittely
« toimenpidesuunnitelma

* toteutus yhdessé asiakkaan kanssa



http://www.ideanature.fi/
mailto:info@ideanature.fi
http://www.ideanature.fi/
mailto:info@ideanature.fi
http://www.ideanature.fi/
mailto:info@ideanature.fi
http://www.ideanature.fi/
mailto:info@ideanature.fi




